Лекция 1.  Экономические и материально-технические особенности  лесного  хозяйства

 Процесс создания материальных благ в лесном хозяйстве включает два взаимосвязанных и взаимообусловленных производства - лесохозяйственное и лесозаготовительное. Вместе взятые, они охватывают весь производственный цикл, начиная от посадки леса и заканчивая рубкой спелых древостоев, получением готовых лесоматериалов. В задачу лесохозяйственного производства входят создание лесонасаждений, уход за ними в процессе лесовыращивания, охрана и защита до возра​ста спелости, когда насаждение должно поступать в рубку. В рамках этого производства осуществляется отвод лесосек в рубку, производится контроль за соблюдением норм и правил главного и промежуточного лесопользования. Лесохозяйствен​ное производство называют еще лесным хозяйством в узком смысле слова. Лесозаготовительное производство ведет руб​ку леса в порядке главного лесопользования, осуществляет первичный транспорт древесины и ее переработку на лесома​териалы (пиловочник, фанерный кряж, балансы, рудничная стой​ка и другие). Лесозаготовительное производство завершает, таким образом, процесс воспроизводства в лесном хозяйстве. После рубки леса начинается новый производственный цикл.                                                                     Опыт лесного хозяйства в нашей стране и за рубежом показывает, что оба эти производства могут функционировать в рамках предприятий лесного хозяйства (совместно), и тог​да образуются комплексные предприятия, и раздельно, в со​ставе различных отраслей: лесохозяйственное производство — в составе лесного хозяйства, лесозаготовительное — лесной промышленности. В государственных лесах Польши, Украины, Чехии, Словакии, в странах Балтии ведет​ся комплексное лесное хозяйство.

 Однако лесохозяйственное и лесозаготовительное производства не исчерпывают всего содержания отрасли. Благода​ря многообразию продуктов и полезностей леса в составе предприятий лесного хозяйства могут формироваться и другие виды производств, например, лесопильно-деревообрабатывающее лесохимическое, заготовка и переработка продуктов побочного пользования (грибов,  ягод, лекарственного сырья и т.п.),  подсобное сельскохозяйственное производство, охотничье хозяйство и другие. Эти виды производств по действующей ныне классификации относятся к другим отраслям народного хозяйства. «Чистое лесное хозяйство» включает только два основных производства  — лесохозяйственное и лесозаготовительное, т.е. выращивание и использование лесов для получения древесного сырья.

 Лесохозяйственное производство — совокупность тесно связанных мероприятий по выращиванию, охране и защите лесов с целью получения древесины и других продуктов леса а также сохранения и усиления полезных природных функ​ций лесов.

Лесохозяйственное производство — основа правильно организованного лесного хозяйства, фактор постоянного и неистощимого лесопользования. Признание и организацион​ное оформление оно получило позднее лесозаготовительного производства, которое вначале формировалось на основе есте​ственных лесных ресурсов. Это следствие признания необхо​димости проведения работ по лесовосстановлению, выращи​ванию и сбережению лесов.

Как и любая иная отрасль, лесохозяйственное производ​ство имеет две стороны — материально-техническую, или ве​щественную, и общественно-экономическую. Их различие и единство есть не что иное, как проявление различия и един​ства производительных сил и производственных отношений. Материально-техническая сторона связана с материаль​ной природой лесохозяйственного производства, с особеннос​тями вещественного процесса воспроизводства. Она характе​ризуется своеобразием предметов труда, технологии и техни​ки, присущих только лесохозяйственному производству, осо​бым составом и структурой производственного процесса.

Общественно-экономическая сторона определяется особен​ностью проявления в данном производстве экономических законов и категорий. Для лесохозяйственного производства характерно, в частности, тесное переплетение экономических процессов воспроизводства с естественными биологическими процессами роста и развития лесонасаждений. Общественно-экономическая сторона зависит от господствующей в стране системы хозяйствования (административно-командная, рыночная) и является ведущей в развитии лесного хозяйства. Единство этих двух сторон -  необходимое условие существования и устойчивого функционирования лесного хозяйства как особой отрасли экономики.

Лесохозяйственное производство обладает рядом особенностей:

1)
Продолжительное время производства леса. От закладки лесных культур до получения спелого леса, пригодного для заготовки наиболее ценных лесоматериалов, проходит в зависимости от древесной породы 50—120 лет. Такого дли​тельного времени производства не имеет ни одна другая от​расль народного хозяйства. В сельском хозяйстве, например, при выращивании зерновых культур время производства со​ставляет несколько месяцев, в животноводстве — около года или немногим более.  Значение этой особенности настолько велико, что с нею теснейшим образом связаны другие осо​бенности лесохозяйственного производства.

Однако народное хозяйство должно получать древесину и другие продукты леса ежегодно, а не один раз в 50-120 лет. Чтобы обеспечить это требование, т.е. иметь постоянное лесопользова​ние, лесохозяйственное производство должно располагать древес​ными запасами, находящимися в различной стадии готовности (молодняки, средневозрастные, приспевающие и спелые) и значи​тельно превышающими ежегодный размер пользования.

2) Необходимость поддержания на корню больших древесных запасов в виде незавершенного производства. Функ​ционирование лесного хозяйства в виде своеобразного непре​рывного поточного производства возможно лишь при соблю​дении следующего условия. В то время как часть запаса на​ходится в процессе производства, другая поступает в пользо​вание в виде ежегодного продукта. В противном случае на​рушается непрерывность производства.

3) Потребность в больших производственных площадях, намного превышающая потребности в аналогичных площа​дях в сельском хозяйстве и других отраслях.

Древесный запас на единице площади даже в благоприятных условиях произрастания составляет небольшую величину. Если представить этот запас в виде равномерного слоя, то толщина его будет всего лишь 5-10 см, мощность же пластов торфа или каменного угля может достигать нескольких метров. Поэтому, чтобы обеспечить потребности народного хозяйства в древесине для организации правильного лесного хозяйства,  требуются большие производственные площади. Потребность в обширных площадях вызывается также и тем, что на небольших участках нельзя вести рациональную рубку леса, невозможно извлекать продукты побочных пользований труднее организовать лесозащиту и т.д.

4)Связь процессов труда с биологическими процессами рос​та и развития древесных растений. Лесовыращивание - био​логический процесс произрастания растений под воздействием космических и земных факторов (почва, тепло, влага, свет). Уча​стие человека в этом процессе незначительно. Так, при рубке леса в 100-летнем возрасте при современной технологии лесовыращивания доля рабочего времени, в общем, времени произ​водства составляет лишь 0,15-0,20%. Остальное время «созре​вания урожая» — время естественного роста древесных насаж​дений без всякого участия человека. Следовательно, в известном смысле лесохозяйственное производство — это использование естественной способности древесно-кустарниковой растительнос​ти накапливать в процессе роста органическую массу. Лес выс​тупает своеобразной фабрикой по преобразованию солнечной энер​гии, минеральной пищи и влаги в древесину и другие продукты.

Роль естественных процессов в жизни леса настолько велика, что при наличии естественных источников обсеменения или поросли лесовосстановления и  последующий рост леса могут протекать без участия человека. Способность леса к самовосстановлению иногда выделяется в качестве особенности лесохозяйственного производства. Однако лесохозяйственное производство нельзя отождествлять с естественными особенностями леса  как воспроизводимого природного фактора. Там, где процесс естественного возобновления леса совпадает с интересами хозяйства и не влечет за собой больших потерь времени или качества, он широко используется производством, сохраняя труд и средства на другие цели. 

5) Многообразие лесной продукции и полезностей, которые лес предоставляет в распоряжение общества. Он является не только источником древесины и других продуктов, но и важным фактором сохранения благоприятной для жизни природной среды. Он положительно влияет на урожайность прилегающих сельскохозяйственных полей, выполняет важные почвозащитные, водоохранные, санитарно-гигиенические и другие полезные функции. В зависимости от конкретных условий главным может быть тот или иной вид продукции или полезностей. Это предопределяет характер и направление развития лесного хозяйства.

 6)Лес одновременно служит предметом, средством и продуктом труда. В роли предмета труда он выступает в процессе лесохозяйственных мероприятий: рубок ухода, лесозащит​ных и противопожарных мероприятий и т.д. Только при по​мощи леса как средства труда можно получить древесину и другие лесные продукты. В качестве средств труда в нем выс​тупают живые организмы — древесные и кустарниковые рас​тения, животные. Выполняя роль природного фактора, лес также является средством труда. Лесные насаждения, созданные че​ловеком  — это одновременно и продукт труда.

 В лесоводстве и в сельском хозяйстве процесс роста и раз​вития растений тесно связан с почвенно-климатическими ус​ловиями и вегетационным периодом. Выбор древесной породы для выращивания зависит от ее биологических особенностей, климата, почвенно-грунтовых условий. Основные лесохозяйственные мероприятия проводятся только в вегетационный период (посев и посадка леса, уход за молодняками и т.п.).

 7)
Следовательно, тесная связь лесохозяйственного производства с почвенно-климатическими условиями и его сезонность  - еще одна особенность.

 Мы перечислили лишь важнейшие особенности лесохозяйственного производства, характеризующие его материально-вещественную, техническую сторону. Они присущи любому развитому лесному хозяйству независимо от общественно-экономической формации и характеризуют особенность вещественного воспроизводства в лесном хозяйстве. Тем не менее, они накладывают определенный отпечаток на проявление экономических законов и категорий.

Лекция 2. Экономические системы лесного хозяйства и  их  критический  анализ

Лесное хозяйство имеет многовековую историю. Широкие возможности леса для удовлетворения потребностей челове​ка явились основанием для организации их использования и возобновления уже в средние века.  С развитием  производительных сил значение леса все более возрастало, В резуль​тате лесное хозяйство выделилось в самостоятельную сферу приложения труда, главной задачей которого стало расширен​ное воспроизводство лесных ресурсов и их более рациональ​ное использование. Постепенно сформировались различные системы лесного хозяйства, отличающиеся по формам соб​ственности, финансирования, уровню комплексности и т.п.

Анализ лесного хозяйстве в нашей стране и за рубежом дает возможность выделить следующие системы хозяйствования: сметно-бюджетную, системы комплексного и рыночно​го лесного хозяйства.

Сметно-бюджетная система основана на исключитель​ной государственной собственности на леса, централизованном планировании и управлении, нормативном бюджетном финансировании лесохозяйственного производства. В бывшем СССР данная система введена еще в 1924 г. В Беларуси она действует по настоящее время. Сметно-бюджетная система характеризуется отсутствием связей между доходами и рас​ходами лесного хозяйства на уровне предприятий, низким уровнем организации и экономической необоснованностью цен на лес на корню и лесопродукцию, отсутствием у лесохозяйственных предприятий заинтересованности в росте лесного дохода, в достижении максимальных конечных результатов. Итогом данной системы, как правило, является: а) ухудшение состояния лесных ресурсов, в частности, возрастной и породной структуры лесов; б) большими потерями древесины на стадиях лесовыращивания и лесозаготовок; в) нарушени​ем норм лесопользования; г} неразвитостью производственной инфраструктуры; д) низким уровнем организации про​изводства и стимулирования труда; е) отчуждением работ​ников леса от средств производства и лесов, за состояние которых никто экономически не отвечает.

В Беларуси эта система получила наиболее полное развитие. В течение послевоенного периода лесохозяйственное и лесозаготовительное производство были разделены и развивались без должной координации друг с другом. Только в централизованном планировании и управлении сметно-бюджетная система была оправдана. В ее рамках осуществлены большие работы по лесовосстановлению и лесоразведению, в результате чего возросла лесистость территории. Вместе с тем резко проявились и ее отрицательные результаты: а) процент спелых лесов снизился с 12,1% в 1950 г. до 2,4 в 1988 г.; б) при ежегодном приросте древесины в 28,4 млн. м3 потреб​ление древесины по всем видам пользования составляет лишь 10-11 млн. м3; в) породная структура лесов ухудшилась. Что касается колхозных, а также лесов, находящихся в ведении Министерства обороны, то они оказались совершенно вне го​сударственного контроля и выпали из народнохозяйственно​го оборота.

Система комплексного лесного хозяйства основана на государственной или частной собственности на леса и иные средства производства. Она характеризуется совмещением в едином предприятии лесохозяйственного и лесозаготовитель​ного производств. Финансируются расходы на лесовыращивание за счет себестоимости продукции лесозаготовок или прибыли лесозаготовительного производства. Эта форма эко​номических отношений была характерна для многих европей​ских стран: Польши, Чехии, Словакии, Болгарии. С некото​рыми модификациями она опробирована в составе бывшего СССР на Украине, в Латвии, в ряде областей Российской Фе​дерации. По сравнению со сметно-бюджетной, система комп​лексного лесного хозяйства является более прогрессивной, но требует жесткого лесного законодательства по регулированию размеров лесопользования и лесовозобновления, так как за​висимость источников финансирования лесохозяйственного производства от результатов промышленной деятельности толкает руководителей на необоснованную экономию затрат на лесовыращивание и вырубку в первую очередь наиболее доступного и качественного лесосечного фонда. Важным ус​ловием эффективного функционирования этой системы яв​ляется: а) равномерное распределение лесов по возрастным группам, которые позволяют вести постоянное и относитель​но равномерное лесопользование; б) наличие экономически обоснованных цен на готовую лесопродукцию с учетом из​держек на возобновление лесных ресурсов; в) высокая куль​тура производства; г) жесткий государственный контроль за соблюдением правил лесопользования и лесовозобновления.

По сути эта система предполагает разделение функций лесоуправления, которые должны остаться за государством, и лесохозяйственной деятельности, которую должны осуществлять хозяйствующие субъекты.

Польский опыт показывает, что результатами этой систе​мы можно считать постепенное улучшение породной и возраст​ной структуры лесов, рациональное использование древесины, развитие производственной инфраструктуры (в лесу должен быть один хозяин), углубление хозяйственного расчета, т.е. экономической ответственности за состояние лесов. Вместе с тем эта система при наличии государственной собственности на леса представляет собой государственную монополию, при которой отсутствуют конкуренция на рынке лесных материа​лов и рыночные стимулы в развитии производства.   

Система рыночного лесного хозяйства основана на раз​личных формах собственности на леса и другие средства про​изводства. Для нее характерно разделение функций управле​ния лесами и функций хозяйствования. Такая система пред​полагает наличие хорошо развитого лесного законодательства, которое предусматривает ответственность лесовладельцев и лесопользователей за нарушения норм и правил ведения лес​ного хозяйства. За государством остаются функции контро​ля за лесохозяйственной деятельностью, в том числе и в ча​стных лесах. В качестве примера такой системы экономичес​ких отношений можно назвать лесное хозяйство Финляндии, Швеции, Австрии, Германии и других стран с рыночной эко​номикой, в которых преобладают частные леса. В этих стра​нах рынок лесных материалов выступает как регулятор эко​номических отношений и ценообразования. Лесовладельцы получают от государства льготы или частичную компенсацию расходов на возобновление лесов после рубки. Издержки на лесовозобновление и лесоразведение, как правило, не облага​ются налогом. Органы государственного управления лесами контролируют соблюдение лесного законодательства во всех лесах независимо от форм собственности.

Некоторое исключение из этого правила составляет Канада, где преобладает государственная собственность на леса. Лесное хозяйство ведется в Канаде под контролем государства на ос- нове арендных соглашении на ведение лесного хозяйства и на лесопользование. Первые заключаются с фирмами на 20 и бо​лее лет и по существу являются актом передачи лесов для ве​дения лесного хозяйства, включая и лесопользование, вторые касаются только лесопользования и лесовозобновления.

Сопоставление лесного хозяйства при различных формах собственности в Канаде показывает, что по качеству лесохозяйственная деятельность на арендных условиях уступает уровню хозяйствования в частных лесах. Нельзя признать положительным опыт Канады в Российской Федерации, ка​сающийся передачи лесов в аренду лесозаготовительным фир​мам. В целом же в странах с рыночной экономикой уровень лесного хозяйства достаточно высокий. По результативности он превышает две предыдущие системы, основанные на госу​дарственной собственности и управлении лесным хозяйством. Особенно это касается сметно-бюджетной системы, которая ориентирована не на конечные, а на промежуточные резуль​таты. К этому следует прибавить, что при единой государ​ственной собственности на леса и государственном лесном хозяйстве действенный рынок невозможен. Ведь рынок — это множество хозяйствующих субъектов, готовых вступить в конкурентную борьбу за потребителя. Лесхозы, объединенные в единую государственную систему лесного хозяйства, не яв​ляются в нынешнем виде такими субъектами рынка. Они создают во главе с Министерством лесного хозяйства страны монопольную структуру, которая от имени государства вла​деет и пользуется лесами. Подобной концентрации прав и функций в отношении лесов не знает ни одна система ры​ночного лесного хозяйства.

Система лесного хозяйства РФ малоэффективна. Поэтому лесное хозяйство РФ стоит на пороге серьезных организационно-экономичес​ких преобразований, которые должны осуществляться в про​цессе радикальной экономической реформы. Наиболее перс​пективным путем в условиях сохранения государственной собственности на леса и земли лесного фонда будет система комплексного лесного хозяйства, давшая хорошие результа​ты в Польше и других странах.

Лекция 3. Лесное хозяйство — базовая отрасль лесного комплекса и важный фактор экологического благополучия страны

Лесное хозяйство входит в состав лесного комплекса, под которым понимают совокупность отраслей и производств, тесно связанных между собой общим назначе​нием и обеспечивающих воспроизводство, заготовку и пере​работку древесины и других продуктов леса. Кроме лесного хозяйства в состав лесного комплекса входят: лесозаготови​тельная, лесопильно-деревообрабатывающая, целлюлозно-бу​мажная, гидролизная и лесохимическая отрасли промышлен​ности. Каждая из них подразделяется на специализированные производства по выпуску тех или иных видов продукции. Например, лесозаготовительная промышленность включает ле​созаготовки и первичный транспорт лесоматериалов, лесопильно-деревообрабатывающая — лесопиление, фанерно-спичечное и мебельное производства, изготовление древесноплитных ма​териалов, строительных деталей, производство мебели, деревян​ной тары и др. В составе целлюлозно-бумажной промышлен​ности выделяются производства целлюлозы, древесной массы, бумаги, картона, обоев, гидролизной — производство спирта, фурфурола, кормовых дрожжей, лесохимической — подсочка леса, канифольно-скипидарное производство и др. Связующее звено всех этих производств — древесина, служащая основ​ным сырьем для производства разнообразных товаров, необ​ходимых человеку.

Для лесного хозяйства древесина и другие лесные продук​ты — это результат его деятельности как отдельной отрасли народного хозяйства. Для других отраслей древесина — это универсальный материал, который широко применяется не толь​ко в строительстве, но и в промышленности и сельском хо​зяйстве. Сегодня трудно назвать отрасль народного хозяйства, которая обходилась бы без древесины или продуктов ее пере​работки. Не потеряла значения она и как топливо. Развитие химии еще более расширило сферу применения древесины. Если ее механическая обработка давала около 500 предметов, то химическая переработка увеличила их число до 30 тысяч. Современная наука открывает все новые и новые возможнос​ти использования древесины в народном хозяйстве.

Лесное хозяйство — важная отрасль лесного комплекса. От его состояния и уровня развития зависит обеспеченность народного хозяйства и населения в древесине и других про​дуктах леса.

Как следует из рис. 1.1, в составе лесного могут быть выделены комплексы лесохозяйственный и лесопромышлен​ный, каждый в отдельности следует рассматривать в качестве самостоятельной системы управления.

К лесному комплексу также относятся научно-исследова​тельские и проектные организации и учреждения, занятые
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Рис.  1.1. Состав лесного комплекса и сырьевые связи между его отраслями

решением научно-технических и инженерно-экономических задач, интересующих отрасли комплекса.

Лесохозяйственный комплекс обеспечивает воспроизводство лесных ресурсов, их охрану и использование. Ведущее в его составе — лесохозяйственное производство, в основе которо​го лежат биологические процессы роста и развития древесно-кустарниковой растительности, способность насаждений на​капливать биомассу древесины и других продуктов. Мощность лесохозяйственного производства определяется ежегодным приростом древесины, который можно использовать для за​готовки древесного сырья. С ним тесно связано лесозагото​вительное производство, завершающее воспроизводственный процесс в лесном хозяйстве. Лесохозяйственное производство создает сырьевую базу для лесозаготовок.

К лесохозяйственному комплексу относится также лесоохотничье хозяйство. Лесоохотничьи угодья наиболее продук​тивны. Поэтому нередко организуются комплексные лесоохот​ничьи предприятия, обеспечивающие рациональное использо​вание и воспроизводство ресурсов не только растительного, но и животного происхождения.

Подсочное производство, связанное с добычей живицы, занимает промежуточное положение между лесохозяйственным и лесозаготовительным производствами. Это прижизнен​ное использование сосновых древостоев. К этому производ​ству относится также добыча пневого осмола. Что касается лесопильно-деревообрабатывающего производства в составе лесного хозяйства, то оно носит подсобный, вспомогательный характер и направлено в основном на переработку малоцен​ной древесины, которая в виде круглых лесоматериалов не находит сбыта.

Однако лесное хозяйство — это не только источник раз​личных лесных ресурсов. Это форма природопользования, играющая исключительное значение в сохранении и улучшении благоприятной для жизни природной среды. Именно лесам принадлежит особая роль в утилизации углекислоты и по​полнении планетарных запасов кислорода, накоплении ресурсов пресной воды, защите почвы от ветровой и водной эрозии. Леса эффективно влияют на температурный и ветровой ре​жимы местности, на количество и равномерность осадков, очи​щают воздушные массы от пыли и вредных примесей. Нако​нец, леса со всеми санитарно-рекреационными свойствами нужны для оздоровления человека, для сохранения его нор​мального физического состояния. По расчетам ученых, леса РФ ежегодно связывают более 15 млн. т диоксида угле​рода (СО2). Основная часть вовлекаемых в биотический кру​говорот отходов и выбросов перерабатывается лесами. Улуч​шая природно-климатические условия местности, леса увели​чивают продуктивность смежных угодий. Они способствуют сохранению биоразнообразия природы. Следовательно, лесное хозяйство создает основу экологического благополучия нашей страны и является незаменимым фактором эколого-экономического и социального развития.

Лесопромышленный блок обеспечивает заготовку и комп​лексную переработку древесины и других продуктов леса. Его возможности внутри страны определяются ежегодным разме​ром лесозаготовок и сбалансированностью отраслевой структу​ры с размерно-качественной характеристикой древесного сырья. Лесопромышленный блок называют еще лесопромышленным комплексом. Пропорциональность его развития с учетом нали​чия и качества древесного сырья является важным условием устойчивого функционирования всего лесного комплекса.

Сложившаяся отраслевая структура лесного комплекса РФ несовершенна, так как ориентируется на заготовку и переработку в основном крупномерного древесного сырья. Что касается тонкомерных лесоматериалов, то они не нахо​дят полного сбыта внутри страны. Это связано с тем, что целлюлозно-бумажная и гидролизная отрасли промышленно​сти — основные потребители тонкомерной балансовой древе​сины — развиты недостаточно. По этой же причине слабо используются отходы лесозаготовок и деревообработки.

Необходимость комплексной переработки древесины и других продуктов леса — это объективная закономерность развития всех отраслей лесного комплекса. Сбалансирован​ность и координация его отраслей является важной задачей государственного регулирования.

Лекция 4. Особенности общественной организации лесного хозяйства и их сущность

В лесном хозяйстве используются различные формы об​щественной организации производства. Это обусловлено мно​гообразием продукции и услуг, которые предоставляет лес​ное хозяйство обществу. Научно обоснованный выбор наибо​лее эффективных форм организации производства является важной задачей управления лесными ресурсами и лесным хозяйством. Экономическая сущность общественного разде​ления труда проявляется в росте эффективности производ​ства, в повышении качества продукции и услуг.

Концентрация производства представляет собой процесс укрупнения производства, сосредоточения средств производства и рабочей силы на более крупных предприятиях. Она осуще​ствляется, как правило, по двум направлениям: а) укрупне​ние мощности отдельных предприятий; б) увеличение удель​ного веса выпуска продукции на крупных предприятиях. Их соответственно еще называют абсолютной и относительной концентрацией.

Различают следующие формы концентрации: агрегатную, технологическую, заводскую и организационно-хозяйственную.

Агрегатная концентрация проявляется в увеличении мощ​ности основного технологического оборудования. Например, создание высокопроизводительных агрегатов типа «Харвестер» и «Форвардер», которые могут выполнять комплекс взаимо​связанных лесозаготовительных операций, — типичный при​мер агрегатной концентрации.

Технологическая концентрация заключается в увеличении мощности отдельных цехов и производств. Применительно к лесному хозяйству она проявляется в росте продуктивности лесов и размера лесопользования с единицы площади, в по​вышении мощности лесозаготовительных и деревообрабаты​вающих производств и т.п.

Заводская концентрация выражается в увеличении мощ​ности предприятий, их размера. В лесном хозяйстве эта фор​ма концентрации проявляется в росте совокупного объема производства и реализации продукции, в увеличении площа​ди лесохозяйственных предприятий, в расширении перечня и объема производств в их составе.

Разновидность заводской концентрации — организацион​но-хозяйственная, представляющая собой процесс создания производственных объединений, в состав которых входит не​сколько предприятий, связанных общей технологией или един​ством целей. В лесном хозяйстве формой организационно-хозяйственной концентрации являются производственные лесохозяйственные объединения (ПЛХО).

Уровень концентрации производства определяется отно​шением общего объема выпуска продукции в натуральном или стоимостном выражении в отрасли (∑qi) к числу пред​приятий (га), производящих данную продукцию:

q=∑qi / n

Развитие концентрации производства имеет пределы. Да​леко не всегда повышение уровня концентрации сопровожда​ется улучшением технико-экономических показателей произ​водства. Существуют экономически обоснованные нижний и верхний пределы концентрации. Оптимальным считается та​кой ее уровень, при котором достигаются более высокие тех​нико-экономические показатели производства. При этом сле​дует иметь в виду, что факторы, определяющие уровень опти​мальности, со временем изменяются. Особенно в связи с раз​витием научно-технического прогресса.

Специализация производства — это процесс обособления и формирования отраслей и предприятий, которые, используя специфические технологические процессы, оборудование и кадры выпускают определенную продукцию. Объективной предпосылкой специализации является процесс разделения обще​ственного труда. Она тесно связана с его концентрацией и способствует выделению предприятий и их подразделении по выпуску технологически однородных видов продукции или однородных операций. Различают отраслевую, зональную, хо​зяйственную и цеховую (внутрихозяйственную) специализа​ции   Сущность отраслевой специализации проявилась в вы​делении лесного хозяйства, представляющего отдельную от​расль народного хозяйства, занятую использованием и вос​производством лесных ресурсов.   Зональная специализация проявляется в целевой ориентации предприятий отрасли на производство тех или иных продуктов, выпуск которых в почвенно-климатических  и  экономических  условиях зоны наиболее выгоден. Хозяйственная специализация определя​ется группой лесов и категорией их защитности. Она обус​ловливает направление хозяйственной деятельности и тип хозяйства (защитный, эксплуатационный и т.п.). Цеховая, или внутрихозяйственная, специализация непосредственно связа​на с выделением специализированных цехов, участков и дру​гих подразделений по производству технологически однородной продукции или оказанию услуг.

По форме проявления различают специализацию предмет​ную, подетальную, технологическую и функциональную. Пред​метная  - по производству готовых изделий или определен​ной продукции (семян, посадочного материала, лесоматериа​лов, ящичной тары и т.п.). Подетальная специализация свя​зана с выделением подразделений по выпуску отдельных де​талей или частей изделий (мебельных заготовок, тарных ком​плектов, клепки для изготовления бочкотары и т.п.). Технологическая (стадийная) заключается в обособлении отдель​ных технологических операций или стадий технологического процесса в самостоятельные специализированные производства (лесохозяйственное, лесозаготовительное, лесопильно-деревообрабатывающее и др.). Все это определенные стадии производ​ства и использования древесины. Функциональная специа​лизация  - выделение в составе предприятий вспомогательных и обслуживающих производств, например, по ремонту оборудования, по энергоснабжению, по транспортному обслу​живанию.

Эффективность специализации проявляется в снижении издержек производства, в повышении качества продукции и услуг, в росте производительности труда, фондоотдачи и т.п. Степень специализации проявляется в удельном весе глав​ного товарного продукта во всей товарной продукции пред​приятия.

Доля специализированного производства (Дсп) определя​ется отношением объема выпуска продукции (в стоимостном или натуральном выражении), изготавливаемой специализи​рованными цехами (Вс), к общему объему производства про​дукции (B0), %:

Дсп = Вс х100/В0

В основе специализации и размещения производства ле​жат экономические законы, выражающие объективные требо​вания развития общественных отношений и отражающие вли​яние различных факторов, в том числе и природных. Для лес​ного хозяйства природные факторы имеют особое значение. Их роль проявляется в зонировании лесного хозяйства с учетом почвенно-климатических  условий  и народнохозяйственного значения лесов. В зависимости от главного назначения и роли лесов в конкретных условиях на первый план могут выдви​гаться те или иные задачи, вытекающие из необходимости со​хранения и усиления их особых свойств и полезностей или производства определенных лесных материалов и продуктов. Основы специализации лесного хозяйства заложены в делении лесов на  категории защитности.

Для каждого направления характерны свои типы лесно​го хозяйства, базирующиеся на группах и категориях лесов. Тип хозяйства в процессе организационно-хозяйственного устройства лесов оформляется в виде хозяйственной части, в пределах которой с учетом природных и экономических ус​ловий формируются специализированные хозяйственные сек​ции  — хозяйства.

Хозяйственная часть — это организационно-хозяйствен​ная единица в составе лесхоза, представляющая совокупность насаждений и других категорий земель лесного фонда, терри​ториально обособленных, но объединенных общностью цели, направления и уровня интенсивности лесного хозяйства и лесоэксплуатации. 
Под хозяйственной секцией понимается совокупность насаждений и не покрытых лесом участков лесной площади, иногда территориально разобщенных, но объединенных в еди​ное целое одной древесной породой, общностью хозяйствен​ной цели, формы хозяйства и оборота рубки, однородностью важнейших лесохозяйственных мероприятий. В эксплуатаци​онных лесах рекомендуется в одну хозяйственную секцию объединять только такие насаждения, которые к определен​ному возрасту смогут дать сортименты, обладающие опреде​ленным размером и качеством. Например, крупную деловую древесину (пиловочник, фанерный и лыжный кряж и т.п.). Количество создаваемых хозяйственных секций зависит от целевого назначения лесов, условий потребления древесины, состава и производительности насаждений, уровня интенсив​ности лесного хозяйства. Эти факторы определяют глубину и особенности специализации.

В соответствии с нормами лесного законодательства лес​ное хозяйство должно вестись дифференцированно, т.е. с уче​том народнохозяйственного значения лесов и особенностей природных условий, а также в тесной увязке с экономическим и природоохранным значением лесов. Общим требованием для всех направлений специализации будет строгое соблюдение правил лесопользования, создание благоприятных условий для сохранения и улучшения окружающей среды, ландшафтного и биологического разнообразия лесов. Многообразие лесопользо​вания и комплексность лесного хозяйства должны тесно соче​таться со специализацией в лесовыращивании.

Кооперирование производства выражается в установле​нии длительных или постоянных производственных связей между предприятиями в области поставки сырья, материалов, готовой продукции, энергии и т.п. Кооперирование в отличие от материально-технического снабжения состоит в участии предприятия в изготовлении конкретной продукции. Разли​чают следующие формы кооперирования: предметное, подеталь​ное, технологическое, функциональное. Примером предметно​го кооперирования может служить постоянная поставка лес​хозом предприятию-переработчику определенных сортиментов древесины (пиловочника, фанерного или лыжного кряжа и т.п.), подетального  — поставка комплектов ящичной тары, мебельных  заготовок,  клепки и т.п.,  технологического  — выполнение отдельных технологических операций, например, по лесозаготовкам или транспорту леса, функционального  — выполнение функций по обслуживанию производства (ремонт оборудования, содержание дорог и т.п.).

Кооперирование может быть отраслевым, т.е. в рамках одной отрасли; межотраслевым — между предприятиями раз​личных отраслей; внутрипроизводственным — между произ​водственными подразделениями предприятия; внутрирайон​ным и межрайонным, т.е. между предприятиями, расположен​ными в одном или разных районах.

Отраслевое кооперирование проявляется между базовыми питомниками и лесхозами по поставке посадочного материа​ла, между лесхозами и лесомелиоративными станциями, меж​ду лесхозами и отраслевыми ремонтными предприятиями и т.д. Внутрипроизводственное кооперирование имеет место в рамках лесохозяйственных предприятий, например, между ле​сохозяйственным и лесозаготовительным производствами, лесохозяйственным и лесопильно-деревообрабатывающим. В силу многообразия функций и полезностей леса лесное хо​зяйство прямо или косвенно связано со многими отраслями народного хозяйства.  Связь с сельским хозяйством прояв​ляется, например, в поставке древесины и продуктов ее пере​работки, в предоставлении дополнительной кормовой базы, в проведении лесовосстановительных работ на землях колхо​зов, в создании полезащитных лесонасаждений.

Еще более тесная связь у лесного хозяйства с лесозагото​вительной промышленностью. В сущности, это две фазы вос​производственного процесса в лесном хозяйстве. Лес, выращен​ный лесохозяйственным производством и предназначенный для получения древесины, служит сырьевой базой для лесозагото​вительной промышленности. Независимо от того, развиваются они как самостоятельные отрасли или фазы одной, функциони​руют на одной и той же производственной территории.

Лесное хозяйство тесно связано с охотничьим хозяйством. Практически выращивая леса, оно формирует охотничьи уго​дья  — основу для организации охотничьего хозяйства. Связь лесного хозяйства с охотничьим настолько велика, что в ряде случаев организуются комплексные лесоохотничьи хозяйства. С другими отраслями народного хозяйства лесное хозяйство связано прямо или косвенно через главный продукт — древеси​ну и продукты ее переработки или через использование всего многообразия полезных свойств и функций леса, предоставляе​мых в распоряжение общества, в том числе и природоохранных.

Уровень кооперирования предприятия характеризуется коэффициентом кооперирования, который определяется как отношение стоимости заготовок и полуфабрикатов, получае​мых со стороны, к общим затратам предприятия на изготов​ление товарной продукции.

Комбинирование производства — это процесс, основанный на технологическом и организационном соединении в одном предприятии разнородных, но взаимосвязанных производств. В лесном хозяйстве он проявляется в форме соединения в лесхозе последовательных стадий: лесовыращивания, лесоза​готовок и деревообработки, которые в том или ином сочета​нии образуют единое целое. При комбинировании происходит не простое механическое соединение, а органическое слияние различных специализированных производств в единый орга​низационно-технический комплекс. Все основные производства обслуживаются единым вспомогательным хозяйством (ремон​тным, транспортным, энергетическим и др.), комбинат работа​ет по единому плану и под единым руководством.

В лесном хозяйстве комбинирование осуществляется в трех формах:

на основе объединения последовательных стадий произ​водства, заготовки и переработки древесного сырья (лесовыращивание и лесозаготовки; лесовыращивание  — лесозаго​товки   — деревообработка);

на основе комплексной переработки сырья (древесины, продуктов побочных пользований);

на основе использования отходов производства (лесоза​готовок, технической зелени, окорки и т.п.).

Пример комбинатов первого типа — комплексные лесохозяйственные предприятия, в составе которых объединены производства: а) лесохозяйственное и лесозаготовительное; б) лесохозяйственное, лесозаготовительное и деревообрабаты​вающее. Второй и третий тип комбинирования, как правило, сочетаются, т.е. комплексная переработка сырья предполага​ет также использование и отходов производства.

Действующие ныне лесохозяйственные предприятия — лесхозы — в известной мере можно считать комплексными предприятиями. В них, как правило, сочетаются лесохозяйственное и частично лесозаготовительное и деревообрабаты​вающее производства, а также заготовка и первичная перера​ботка продукции побочных пользований. Однако степень глу​бины комбинирования находится еще на невысоком уровне. В большинстве лесхозов лесозаготовки по главному пользо​ванию выполняют леспромхозы, а лесопильно-деревообрабатывающие цеха лесхозов носят подсобный характер. Комби​нирование идет главным образом по пути комплексности лесохозяйственного и лесозаготовительного производств, за​готовки и переработки продуктов побочных пользований (гри​бов, ягод, лекарственного сырья и т.п.). Опыт Польши, Че​хии, Словакии и ряда других государств показывает, что та​кое комбинирование предпочтительнее.

Деревообработка должна носить подсобный, вспомогатель​ный характер и способствовать рациональному использова​нию лишь тех сортиментов, которые в круглом виде не име​ют сбыта.

Формы организации производства в системе лесовыращи​вание  — лесозаготовки  — деревопереработка должны обес​печить наиболее эффективное функционирование всех про​изводств. Сближение экономических интересов лесного хо​зяйства и лесной промышленности должно способствовать росту всего лесного комплекса. При этом нельзя забывать, что с увеличением числа производств в составе предприя​тия эффект растет до определенного предела. В лесном хо​зяйстве особенно важно, чтобы не пострадало лесохозяйствен​ное производство.

Уровень комбинирования производства характеризуется следующими показателями: а) удельный вес определенного вида продукции, производимой в лесхозе, в общем объеме выпуска; б) количество (или стоимость) различных видов продукции, произведенных из единицы исходного сырья (например, древе​сины); в) удельный вес сырья или полуфабрикатов, перераба​тываемых на местах их получения, в общем количестве того же сырья или полуфабрикатов, произведенных на данном пред​приятии. Эти показатели используются в процессе анализа производственно-хозяйственной деятельности и служат инди​катором происходящих перемен в отрасли.

Лекция 5. Трудовые ресурсы предприятия 

5.1 Место и роль трудовых ресурсов в системе ресурсного обеспечения предприятия

 Рабочая сила представляет собой совокупность физических и умственных способностей человека, его способность к труду. В условиях рыночных отношений "способность к труду" делает рабочую силу товаром. Отличие этого особенного товара от других товаров заключается в следующем:

труд способен создавать стоимость большую, чем он стоит,

без привлечения трудовых ресурсов невозможно осуществлять любое производство;

от эффективности использования трудовых ресурсов во многом зависит степень (эффективность) использования всех прочих ресурсов, результаты хозяйствования в целом;

условия оплаты и применения трудовых ресурсов оказывают прямое влияние на эффективность их использования (наемный работник может отказаться от условий, на которых его собираются использовать; может уволиться по собственному желанию; бастовать);

на процесс использования трудовых ресурсов существенное воздействие оказывают социальные факторы (уровень оплаты труда является объектом длительных переговоров; представления о социально-приемлемом уровне заработной платы могут быстро меняться; работник может решить, что те или иные типы профессий являются социально-непрестижными и т.д.) 

Формы движения и стоимость трудовых ресурсов (купля, продажа, обмен рабочей силы) регулируются с помощью рынка труда. Рынок труда включает в себя следующие элементы: биржи труда (службы занятости); центры подготовки кадров; фонд занятости; пенсионный фонд; фонд содействия предпринимательству; благотворительные фонды и организации; рынок жилья.
Цена рабочей силы определяется на рынке труда в зависимости от ее качества и баланса спроса и предложения. Рынок труда является основным регулятором оплаты труда и занятости. На рынке труда возникает конкуренция между работниками за рабочие места с высокой оплатой, дополнительными социальными гарантиями, престижными и привлекательными, открывающими перспективу по службе; между работодателями за наиболее квалифицированную рабочую силу.
Однако труд имеет не только экономическую, но и социальную ценность, так как является источником дохода, определяет социальный статус человека в обществе. Поэтому одной из важнейших целей государства является обеспечение возможна более полной занятости населения и наиболее благоприятных условий труда. 
Задачи государственной политики в сфере занятости состоят в снижении безработицы, увеличении занятости населения и развитии рынка труда. Основными направлениями государственной политики в этой сфере являются:

содействие повышению уровня квалификации рабочей силы, ее своевременной подготовке и переподготовке;

стимулирование занятости молодежи и молодых специалистов;

развитие системы социальной защиты, компенсация незанятости;

содействие структурной перестройке экономики (создание современных и перспективных рабочих мест);

бюджетное финансирование общественных работ;

содействие созданию сезонных и временных рабочих мест;

обеспечение возможности свободной миграции рабочей силы;

содействие экономическому росту, повышению деловой активности;

законодательное обеспечение занятости.

5.2  Состав и структура кадров предприятия

Основной характеристикой трудовых ресурсов, которые используются на предприятии, являются кадры. 
Кадры предприятия представляют собой совокупность работников различных профессионально-квалификационных групп, занятых на предприятии и входящих в его списочный состав. В списочный состав включаются все работники, принятые на работу, связанную как с основной, так и неосновной деятельностью.
Следует различать понятия «кадры», «персонал» и «трудовые ресурсы предприятия». Понятие «трудовые ресурсы предприятия» характеризует его потенциальную рабочую силу, «персонал» — весь личный состав работающих по найму постоянных и временных, квалифицированных и неквалифицированных работников. Под кадрами предприятия понимается основной (штатный, постоянный), как правило, квалифицированный состав работников предприятия.
Состав и количественные соотношения отдельных категории и групп работников предприятия характеризуютструктуру кадров.
Кадры предприятия, непосредственно связанные с процессом производства, т.е. занятые основной производственной деятельностью, представляют промышленно-производственный персонал (ППП), к которому относятся все занятые в производственной деятельности и обслуживании производства работники основных и вспомогательных цехов, аппарата заводоуправления, лабораторий, научно-исследовательских и опытно-конструкторских отделов, вычислительных центров. Кроме того, предприятие может иметь персонал непромышленных подразделений — работники, занятые в жилищном, коммунальном и подсобном хозяйствах, здравпунктах, профилакториях, учебных заведениях.
Работники ППП подразделяются на две основные группы — рабочие и служащие. При этом в группе служащих выделяются руководители (наделены полномочиями), специалисты и собственно служащие (осуществляют подготовку и оформление документации, учет, контроль и т.д.
В зависимости от характера трудовой деятельности кадры предприятия подразделяются по профессиям, специальностям и уровням квалификации.
Профессия подразумевает особый вид трудовой деятельности, требующий определенных теоретических знаний и практических навыков. Специальность — это вид деятельности в пределах профессии, который имеет специфические особенности и требует от работников дополнительных специальных знаний и навыков.
Работники каждой профессии и специальности различаются по уровню квалификации. Квалификация характеризует степень овладения работником тон или иной профессией, специальностью и отражается в квалификационных (тарифных) разрядах и категориях. Тарифные разряды и категории — это одновременно и показа гели, характеризующие степень сложности работ. 
Другими качественными характеристиками трудовых ресурсов являются: образование; возраст; квалификация; профессиональная компетентность; интеллектуальный потенциал. 
В современных условиях к труду работников предъявляются также более широкие требования, среди которых особое значение приобретают: 
изобретательность, рационализация, новаторство; 
разносторонность; 
быстрое овладение новыми знаниями и постоянное саморазвитие; 
чувство долга и ответственности; 
желание трудиться стремление к получению морального удовлетворения от работы; 
высокая самодисциплина; 
стремление к профессиональному росту; 
умение работать в коллективе и др. 
Повышение качественного уровня трудовых ресурсов осуществляется путем разработки и реализации взвешенной кадровой политики.
Подготовка кадров способствует повышению качества рабочей силы и осуществляется на основе профессиональной ориентации и профотбора, первичного обучения; повышения квалификации; переподготовки .

5.3. Показатели движения трудовых ресурсов

Численность работников является важнейшим количественным показателем, характеризующим состояние и движение трудовых ресурсов предприятия. Численность измеряется такими показателями, как списочная, явочная и среднесписочная численность работников.
Списочная численность работников предприятия — это показатель численности работников списочного состава на определенное число или дату. Этот показатель учитывает численность всех работников предприятия, принятых на постоянную, сезонную и временную работу в соответствии с заключенными трудовыми договорами (контрактами).
Явочный состав характеризует число работников списочного состава, явившихся на работу в данный день, включая находящихся в командировках. Это необходимая численность рабочих для выполнения производственного сменного задания по выпуску продукции.
Среднесписочная численность — численность работников в среднем за определенный период (месяц, квартал, с начала года, за год). Среднесписочная численность работников за месяц определяется путем суммирования численности работников списочного состава за каждый календарный день месяца, включая праздничные и выходные дни, и деления полученной суммы на число календарных дней месяца.
Состояние кадров и персонала предприятия не является постоянной величиной, меняется в соответствии с изменениями условий хозяйствования. Изменение состава и структуры трудовых ресурсов предприятия характеризуется показателями движения трудовых ресурсов: коэффициента оборота по выбытию; коэффициента оборота по приему; коэффициента стабильности; коэффициента текучести кадров.
Коэффициент оборота по выбытию определяется отношением количества работников, уволенных по всем причинам за отчетный период к среднесписочной численности работников за тот же период:
Ков=Чув./Ч,
где: Ков – коэффициент оборота по выбытию;
Чув – численность уволенных работников (по всем причинам);
Ч – среднесписочная численность работников.
Коэффициент оборота по приему определяется отношением количества работников, принятых на работу за отчетный период к среднесписочной численности работников за тот же период :
Коп=Чп./Ч,
где: Ков – коэффициент оборота по приему;
Чп – численность принятых работников.
Коэффициент стабильности кадров используется для оценки уровня организации управления производством как на предприятии в целом, так и в отдельных подразделениях:
Кск=1 – Чув*/Ч* + Чп
где: Кск –коэффициент стабильности кадров.
Чув* – численность работников, уволившихся с предприятия по собственному желанию и уволенных за нарушения трудовой дисциплины;
Ч* — среднесписочная численность работников данного предприятия в период, предшествующий отчетному.
Коэффициент текучести кадров определяется делением численности работников предприятия (цеха, участка), выбывших или уволенных за данный период Рук, на среднесписочную численность за тот же период:
Ктк=Чув/Чп

Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

Эффективность труда измеряется соотношением затрат и результатов труда. Более производительный труд способен в единицу времени производить большее количество продукции, лучшего качества, с меньшими затратами ресурсов. В условиях рынка действует объективный экономический закон неуклонного роста производительности труда, поскольку рост производительности труда способствует увеличению результатов хозяйствования и повышению конкурентоспособности предприятия. 
Основным показателем эффективности использования трудовых ресурсов является производительность труда. Производительность труда отражает степень плодотворности (эффективности) конкретного труда работников. 
Существуют следующие методы измерения производительности труда в зависимости от способов учета объемов производства: 
натуральный (условно натуральный);
стоимостной; трудовой. 
При натуральном методе объем продукции измеряется в натуральных измерителях (тонны, штуки, м2, м3, погонные метры). Производительность труда (выработка) при натуральном методе измеряется отношением объем продукции в натуре за определенный период к среднему числу работников, участвовавших в производстве этой продукции:
ПТн=ВПн/Ч,
где: ПТн – производительность труда по натуральному методу;
ВПн – выпуск продукции в натуральном выражении;
Ч – средняя численность работников, участвовавших в производстве продукции.
Преимущества натурального метода: простота, наглядность, доступность; возможность доведения этого показателя до рабочего места, цеха, участка; объективность отражения затрат живого труда. Недостатки метода заключаются в невозможности применения при выпуске неоднородной, продукции разного качества и ассортимента; несопоставимость с другими видами продукции, производствами. Области применения данного метода - рабочие места, участки, цехи с однородной продукцией одинакового качества.
Условно-натуральный метод позволяет расширить границы применения натурального метода. Однородная, но разнокачественная продукция приводится по какому-либо признаку к условному эталону. Например, серную кислоту разной концентрации приводят к моногидрату (100%), минеральные удобрения - к 100% содержанию питательных веществ и т.д. Но этот способ не разрешает всех недостатков натурального метода измерения производительности труда.
Стоимостной метод является наиболее универсальным для измерения производительности труда. Объем производства оценивается в стоимостном выражении (валовая, товарная, реализованная). При стоимостном методе производительность труда определяется отношением объема производства в стоимостном выражении за определенный период к среднему числу работников:
ПТс=ВПс/Ч,
где: ПТс – производительность труда по стоимостному методу;
ВПс – выпуск продукции в стоимостном выражении.
Товарная продукция измеряется в действующих оптовых ценах предприятия (для оценки динамики производительности труда товарную продукцию пересчитывают в сопоставимые цены с базисным периодом). Преимущества оценки производительности труда по товарной продукции: возможность применения при выпуске разнородной и разнокачественной продукции; возможность сопоставления производительности труда с другими объектами (даже разных отраслей); возможность оценки динамики производительности труда за ряд лет. Недостатки оценки производительности труда по товарной продукции: искажение уровня производительности труда при изменении номенклатуры и ассортимента продукции; искажение уровня производительности труда при изменении специализации и кооперирования.
Чистая продукция определяется вычитанием из валовой продукции стоимости всех материальных и приравненных к ним затрат. Иными словами, в состав чистой продукции включается только вновь созданная стоимость. Преимущества чистой продукции для оценки производительности труда: отсутствует влияние структурных сдвигов в производстве на уровень производительности труда; отсутствует влияние замены сырья, использования более дорогих ресурсов на уровень производительности труда. Недостатки чистой продукции для оценки производительности труда: исчисление чистой продукции является громоздким, трудоемким, неоперативным. Стоимостной показатель не в полной мере отражает эффективность живого труда, а лишь косвенно измеряет производительность труда.
Более объективным и точным измерением производительности труда является трудовой метод, основанный на оценке трудоемкости продукции (чел-часы, нормо-часы). На нее не влияют изменения ассортимента продукции, рентабельности. Трудоемкость продукции определяется отношением фонда затраченного рабочего времени (в чел-часах) к количеству выработанной продукции в натуральном измерении. Трудоемкость определяется по формуле:
ТЕ=Т/ВП
где Т — количество рабочего времени, затраченного на выпуск продукции;
ВП -выпуск данного вида продукции за определенный период. 
В зависимости от включаемых в трудоемкость трудовых затрат, различают следующие виды трудоемкости:технологическая, обслуживания, цеховая, вспомогательных цехов и служб, полная заводская, отраслевая.
Технологическая трудоемкость ТЕт включает затраты труда основных рабочих
ТЕТ=ТТ/ВП
где: ТТ — затраты труда основных производственных рабочих.
Трудоемкость обслуживания представляет собой затраты труда вспомогательных рабочих цеха
ТЕо=То/ВП
где: ТО — затраты труда вспомогательных рабочих цеха.
Цеховая трудоемкость определяется затратами труда всего персонала цена на единицу продукции
ТЕц=Тц/ВП
где: Тц -затраты труда руководителей, специалистов, служащих цеха.
Трудоемкость вспомогательных цехов и служб определяется отношением затрат труда работников вспомогательных цехов и общезаводских служб к объему производства.
Полная заводская трудоемкость представляет собой затраты труда всех работников ППП предприятия на единицу продукции.
Отраслевая трудоемкость определяется как величина средневзвешенной индивидуальной трудоемкости данной продукции отдельных предприятий отрасли через объем производства.
Трудовой метод применяется преимущественно на отдельных рабочих местах, в бригадах, на участках, в цехах при выпуске незавершенной производством продукции, которую нельзя измерить ни в денежном выражении, ни в натуральных единицах.
Кроме производительности труда, для оценки эффективности использования трудовых ресурсов на предприятиях используются показатели использования рабочего времени: коэффициент использования календарного рабочего времени, коэффициент использования табельного рабочего времени, коэффициент использования максимально возможного рабочего времени.
Факторы, которые воздействуют на рост производительности труда можно разделить на три основные группы:
материально-технические;
организационно-экономические;
социально-психологические [2,с.35-37]

Нормирование рабочего времени и численности работников

Необходимым условием правильной организации труда на предприятии является нормирование труда каждого работника, т.е. установление обоснованных норм труда. Нормирование труда — определение максимально допустимого количества времени для выполнения конкретной работы или операции в условиях данного производства (минимально допустимого количества продукции, изготовляемой в единицу времени - час, смену). Различают опытно-статистический и аналитический методы нормирования труда. Опытно-статистический метод только фиксирует сложившееся положение на предприятии в предыдущий плановый период и рассматривает его как базу сравнения для нового периода. Аналитический метод предусматривает проведение ряда операций: исследование трудового процесса, расчлененного на составные элементы;
изучение всех факторов, влияющих на затраты труда;
проектирование более совершенного состава операции и методов ее выполнения;
разработку мероприятий, улучшающих обслуживание рабочего места;
расчет времени на выполнение работы;
внедрение нормы в производство.
Аналитический метод нормирования, в свою очередь, может быть дифференцирован на аналитически-расчетный, использующий готовые нормативы времени, и аналитически-исследовательский, в соответствии с которым нормы определяются непосредственным изучением рабочего времени с широким использованием хронометража, фотографии рабочего дня, выборочного метода изучения потерь рабочего времени.
Хронометраж — это метод изучения затрат оперативного времени путем наблюдения и замеров длительности отдельных, повторяющихся при производстве каждого изделия элементов операции. Основные его этапы:
подготовка к наблюдению;
наблюдение;
обработка, анализ данных наблюдения — проверка длительности каждого элемента операции, проверка устойчивости хронометражных рядов, сравнение с действующими нормативами;
определение с учетом передового опыта и внедренных мероприятий по рационализации состава операции, продолжительности ее элементов и операции в целом.
Фотография рабочего дня — это метод изучения рабочего времени путем наблюдения и замеров его длительности в течение всего или части рабочего дня, а именно: времени обслуживания рабочего места, подготовительно-заключительного времени и времени перерывов в работе. Данные фотографии рабочего дня используются для устранения потерь и непроизводительных затрат времени, изучения работы передовиков производства, определения норм обслуживания оборудования, нормирования времени на обслуживание рабочего места и выполнение подготовительно-заключительных работ, времени отдыха, а в мелкосерийном и единичном производствах — нормирования оперативного времени, главным образом на маломеханизированных работах.
В зависимости от числа лиц, одновременно охватываемых наблюдением, различают фотографию рабочего дняиндивидуальную, групповую, бригадную и массовую. При нескольких объектах наблюдения классификации затрат рабочего времени укрупняются, а замеры времени на каждом рабочем месте ведутся с интервалами. Различают фотографию рабочего дня: стационарную, маршрутную, рабочего-многостаночника.
Этапы фотографии рабочего дня:
подготовка к наблюдению — ознакомление с работником и его рабочим местом, характером и условиями выполнения работы;
определение элементов работы, подлежащих фиксации;
наблюдение — наблюдение за всеми затратами рабочего времени; запись цифровым или графическим методом моментов окончания каждого элемента работы; отметка перекрываемых элементов работы;
анализ данных наблюдения — определение длительности отдельных затрат и индексация; группировка затрат рабочего времени; составление фактического баланса рабочего времени; анализ затрат рабочего времени по категориям персонала;
мероприятия, выводы — разработка мероприятий по улучшению использования рабочего времени; проектирование нормативного баланса рабочего времени; определение возможного роста производительности труда.
Хронометраж и фотография рабочего дня позволяют выявить и обосновать нормы времени — затраты времени на единицу продукции или работы на одно изделие или операцию, производимые одним рабочим или группой работников соответствующей численности и квалификации при определенных организационно-технических условиях. Норма времени устанавливается в человеко-часах или человеко-минутах.
В состав нормы времени на единицу продукции или работы при ручных, машинно-ручных и машинных работах включаются следующие элементы затрат: основное время; вспомогательное время; время обслуживания рабочего места; подготовительно-заключительное время; время на отдых и личные надобности; время неустранимых перерывов, предусмотренных технологией и организацией производственного процесса. 
Определение потребности в персонале на предприятии ведется раздельно по группам промышленно-производственного и непромышленного персонала. Исходными данными для определения численности работников являются: производственная программа; нормы времени, выработки и обслуживания; номинальный (реальный) бюджет рабочею времени за год; мероприятия по сокращению затрат труда и т.д. Основными методами расчета количественной потребности в персонале являются расчеты по трудоемкости производственной программы; нормам выработки; нормам обслуживания; рабочим местам.

Формы и системы оплаты труда

Заработная плата — это выраженная в денежной форме часть национального дохода, которая распределяется по количеству и качеству труда, затраченного каждым работником и поступает в его личное потребление.
В основе заработной платы лежит цена труда как фактора производства, которая сводится к предельной производительности этого фактора. Согласно теории предельной производительности, работник должен произвести продукт, возмещающий его заработную плату, следовательно, заработная плата ставится в прямую зависимость от эффективности труда работника.
Заработная плата выполняет воспроизводственную и мотивационную функции, поскольку является формой платы за труд и важным стимулом для работников предприятия.
Механизм организации заработной платы на предприятии непосредственно отражает процесс превращения цены рабочей силы в заработную плату. Через организацию заработной платы достигается компромисс между интересами работника и работодателя, способствующий развитию отношений социального партнерства.
Цена труда как фактора производства (доход работника) определяется также соотношением номинальной и реальной заработной платы. Номинальная заработная плата - это начисленная и полученная работником заработная плата за его труд за определенный период. Реальная заработная плата - это количество товаров и услуг, которые можно приобрести за номинальную заработную плату; реальная заработная плата - это "покупательная способность" номинальной заработной платы.
При оплате труда на предприятии необходимо учитывать следующие основные принципы:

принцип справедливости, то есть равной оплаты за равный труд;

сложность выполняемой работы и уровень квалификации труда;

вредные условия труда и тяжелого физического труда;

стимулирование за качество труда и добросовестное отношение к труду;

материальное наказание за допущенный брак и безответственное отношение к своим обязанностям, приведших к каким-либо негативным последствиям;

опережение темпов роста производительности труда по сравнению с темпами роста средней заработной платы;

индексацию заработной платы в соответствии с уровнем инфляции;

применение прогрессивных форм и систем оплаты труда, которые в наибольшей степени отвечают потребностям предприятия.

Формы и системы заработной платы устанавливают связь между величиной заработка, количеством и качеством труда; обуславливают определенный порядок ее начисления в зависимости от организации производства и результатов самого труда.
Различают две основные формы оплаты труда: повременную и сдельную.
При повременной форме оплаты труда заработная плата работникам начисляется по установленной тарифной ставкеили окладу за фактически отработанное на производстве время. Повременная оплата труда стимулирует повышение квалификации работающих и укрепление дисциплины труда. 
Условия применения повременной формы оплаты:
• работник не может оказывать влияния на увеличение выпуска продукции, который определяется производительностью машины, аппарата или агрегата; 
• отсутствуют количественные показатели выработки, необходимые для установления сдельной расценки; 
• при правильном применении норм труда. 
Для повременной формы оплаты труда характерны две основные системы заработной платы: простая повременная и повременно-премиальная. 
Сдельная форма оплаты труда стимулирует улучшение объемных, количественных показателей работы. Она применяется на производствах с преобладанием ручного или машинно-ручного труда. В этих условиях можно учесть количество и качество произведенной продукции, обеспечить увеличение объема производства и обоснованность устанавливаемых норм труда.
Условия применения сдельной формы оплаты труда:
• наличие количественных показателей работы, которые непосредственно зависят от данного рабочего или их бригады; 
• возможность у рабочих увеличить выработку или объем выполненных работ; 
• необходимость на данном участке стимулировать рабочих к дальнейшему увеличению выработки продукции или объемов выполняемых работ; 
• возможности точного учета объемов (количества) выполняемых работ; 
• применении технически обоснованных норм труда. 
При использовании сдельной формы оплаты сохраняется опасность снижения качества выпускаемой продукции, нарушения режимов технологических процессов, ухудшения обслуживания оборудования и его преждевременного выхода из строя, нарушения требований техники безопасности, перерасхода  материальных ресурсов.
Аккордная система оплаты — это разновидность сдельной оплаты труда, сущность которой заключается в том, что расценка устанавливается на весь объем подлежащих выполнению работ с указанием срока их выполнения.

Лекция 6.Основные производственные фонды предприятия

6.1.Экономическая сущность, состав и структура, оценка и учет основных фондов

Любой хозяйствующий субъект, осуществляя производственную деятельность, использует ограниченные экономические ресурсы, которые подразделяются на природные, материальные, трудовые, финансовые и предпринимательство. В экономике вместо термина «экономические ресурсы» используется термин «факторы производства». Капитал является одним из факторов производства. Внешне капитал представлен в конкретных формах: средства труда (производительный капитал), деньги (денежный), товар (товарный).

Все авансированные в деятельность хозяйствующего субъекта средства можно назвать капиталом. Часть производительного капитала, вложенная в основные средства (здания, сооружения, оборудование и т.д.), носит название основного капитала.

Определяющей составляющей всей производственно-хояйственной деятельности предприятия (фирмы) является основной капитал (основные фонды (средства)).

Основные производственные фонды, являющиеся вещественными, элементами производства, обеспечивают качество производимой продукции и ее конкурентоспособность на рынке товаров.

Основные производственные фонды обладают тремя основными особенностями:

· участвуют в производстве в течении многих производственных циклов;

· переносят свою стоимость на стоимость продукции по частям в течении длительного времени;

· сохраняют в процессе производства свою натуральную форму.

Основные средства – средства труда, которые неоднократно участвуют в производственном процессе, сохраняя при этом свою натурально-вещественную форму, а их стоимость переносится на готовую продукцию частями по мере изнашивания.

Не относятся к основным средствам и учитываются фирмой в составе средств в обороте предметы, используемые в течение периода менее 12 месяцев независимо от их стоимости, предметы стоимостью на дату приобретения не более стократного установленного законом размера минимальной месячной оплаты труда за единицу независимо от срока их полезного использования.

Под сроком полезного использования основных средств понимается период, в течение которого использование основных средств приносит доход фирме или служит для выполнения целей деятельности фирмы. Для отдельных групп основных средств срок полезного использования определяется исходя из количества продукции или иного натурального показателя объема работ, ожидаемого к получению в результате использования этого объекта.

Для учета, оценки и анализа основные производственные фонды классифицируют по ряду признаков:

По принципу вещественно-натурального состава:
· здания и сооружения;

· рабочие и силовые машины и оборудования;

· измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника;

· транспортные средства;

· инструмент;

· производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности;

· рабочий, продуктивный и племенной скот, многолетние насаждения и прочие основные средства;

В зависимости от участия в производственном процессе:
· производственные (прямо или опосредованно принимают участие в производстве материальных ценностей, они включают в себя здания, сооружения, рабочие машины, оборудования и т.п.)

· непроизводственные (не принимают участия в производственном процессе);

По роли в производстве продукции:

· активные (те, которые в процессе производства непосредственно воздействуют на предмет труда, видоизменяя его. К ним относятся машины, оборудования, передаточные устройства, вычислительная техника и т.п.);

· пассивные (не участвуют в производственном процессе, создают необходимые для его осуществления условия – это здания, сооружения и т.п.);

По принадлежности:
· собственные;
· арендованные;
Соотношение стоимости отдельных групп основных производственных фондов в общей их стоимости образуют их структуру.

Различают следующие виды структур:

Производственная структура ОПФ – соотношение различных групп ОПФ по вещественно-натуральному составу в их общей среднегодовой стоимости.

Технологическая структура ОПФ – характеризует их распределение по структурным подразделениям предприятия в процентном выражении от их общей стоимости.

Возрастная структура ОПФ – характеризует их распределение по возрастным группам, а средний возраст оборудования рассчитывается как средневзвешенная величина.

Производственная структура основных фондов предприятия зависит от множества факторов:

· вида и объемов выпускаемой продукции;

· уровня механизации и автоматизации производства;

· уровня кооперации и специализации производства;

· климатических и географических условий производства.

Основные фонды оцениваются и учитываются в натуральном и стоимостном (денежном) выражении.

В натуральном выражении составляются балансы машин и оборудования: указывается их число, мощность, размеры производственных площадей, отводимых под машины, их производительность, даты выбытия и установки, другие технические данные, необходимые для паспортизации оборудования, расчета производственной мощности предприятия.

В стоимостном выражении оценка оценка основных фондов производится для определения степени износа и размера амортизационных отчислений, необходимых при планировании расширенного воспроизводства основных доходов по первоначальной, восстановительной, остаточной и ликвидационной стоимости.

Первоначальная стоимость (Соф(п)) – это фактическая стоимость изготовления или приобретения, доставка и монтаж основных производственных фондов по действующим ценам. Первоначальная стоимость ОПФ после их регистрации и учета на балансе предприятия называется балансовой стоимостью основных фондов.

Оценка стоимости по первоначальной стоимости не отражает их действительной стоимости из-за имеющей место разновременности их изготовления и приобретения.

Восстановительная стоимость (Соф(в)) – это стоимость воспроизводства основных фондов в современных условиях. Экономическая сущность восстановительной стоимости заключается в том, что она показывает, во сколько обошлось бы приобретение действующих основных фондов, созданных в разные годы с учетом морального износа и удешевления стоимости производства.

Единообразие в оценке стоимости основных фондов достигается их периодическими переоценками.

Остаточная стоимость (Соф(о)) – это разность между первоначальной или восстановительной стоимостью основных фондов и суммой их износа. Экономическая сущность оценки основных фондов по остаточной стоимости заключается в том, что она дает возможность судить о величине стоимости основных фондов, уже перенесенного на стоимость готового продукта и не возмещенной стоимости, которая сохранилась в основных фондах на данный момент.

Ликвидационная стоимость (Соф(л)) – это стоимость основных фондов после их ликвидации. За вычетом расходов прибыль от ликвидации основных фондов учитывается в прибыли предприятия от прочей реализации.

Помимо перечисленных видов стоимостной оценки учитывают также среднегодовую стоимость ( Соф(ср)) основных фондов:

Соф = Соф(нг) +( Соф(вв) * Nоф(вв))/12 – (Соф(вб) * Nоф(вб))/12, руб,

Где   Соф(нг) – стоимость основных фондов на начало года, руб.;

Соф(вв) - стоимость введенных основных фондов, руб.;

Nоф(вв) – количество месяцев функционирования введенных основных фондов;

Соф(вб) - стоимость выбывших основных фондов, руб.;

Nоф(вб = (12-Nоф(вв)) – количество месяцев функционирования выбывших основных фондов.

Кроме стоимостной оценки основные фонды характеризуются способом переноса своей стоимости на производимую продукцию, используемую для возмещения потребленных в процессе производства основных фондов.

6.2.Износ, амортизация и обновление основных фондов

Уровень технического состояния основных фондов, заложенный при проектировании, снижается в процессе эксплуатации, что характеризуется ухудшением рабочих параметров, появлением неисправностей, отказов в работе.

Таким образом, основные фонды обладают свойством изнашиваться в процессе их непосредственного использования по прямому назначению ( остаточные напряжения, деформации) и тогда, когда они бездействуют ( коррозия, эрозия), в результате чего они приходят в недопустимое предельное состояние, при котором их дальнейшая эксплуатация нецелесообразна.

Физический износ – это постепенная утрата основными фондами своей первоначальной потребительской стоимости под воздействием условий и характера эксплуатации; порядка их содержания; качества средств труда; уровня квалификации рабочих. Физический износ характеризуется состоянием полной или частичной утратой работоспособности.

Полный износ – это предельное состояние основных фондов, при котором их дальнейшая эксплуатация невозможна, они ликвидируются и заменяются новыми.

Частичный износ – возмещается капитальным и текущим ремонтом, а также видами профилактического обслуживания, способствующими восстановлению межремонтного ресурса основных фондов. Профилактические обслуживание организовываются по регламентно-календарной системе или по фактическому состоянию и способствуют поддержанию надежности эксплуатации основных фондов между капитальными ремонтами на требуемом уровне при минимуме издержек на их проведение. Для объективного анализа и принятия решения о целесообразности проведения капитального ремонта необходимо рассматривать и другой вид износа: моральный износ.
Моральный износ – это уменьшение стоимости основных фондов до окончания срока службы вследствие снижения затрат на их воспроизводство (моральный износ первого вида) и обесценивание основных фондов вследствие появления новых, более совершенных средств труда ( моральный износ второго вида).

И в первом и во втором случаях определяющим фактором морального износа являются научно-технический прогресс.

Моральный износ первой первого вида рассчитывается как средневзвешенная величина отнесение разности между первоначальной и восстановительной стоимостью к стоимости первоначальной.

Моральный износ второго вида рассчитывается отнесением разности между производительностью нового и старого оборудования к производительности нового оборудования.

Воспроизводство основный производственных фондов – это непрерывный процесс обновления основных средств путем приобретения новых, реконструкции, технического перевооружения, модернизации и капитального ремонта.

Источниками возмещения износа и воспроизводства основных фондов является амортизационный фонд, на котором накапливаются амортизационные отчисления.

Амортизационные отчисления – это возмещение изношенной части основных фондов в стоимостной форме из амортизационного фонда предприятия, создаваемого за счет постепенного переноса части стоимости основных фондов по завершении производственного цикла на производимую продукцию.

Так как основные фонды не требуют регулярной компенсации износа по завершении производственного цикла в натуральной форме, переносимые части стоимости основных фондов на продукцию в виде амортизационных отчислений накапливаются в амортизационном фонде предприятия. Амортизационные отчисления производятся только для полного переноса балансовой стоимости фондов на себестоимость продукции и издержки обращения. Общая сумма амортизации, переносимая на производимую продукцию, определяется как разница между первоначальной и ликвидационной стоимостью основных фондов.

Перенос стоимости основных фондов на продукцию осуществляется квотами или нормами амортизации.

Норма амортизации определяет долю балансовой стоимости основных фондов ( в процентах), которая должна быть перенесена на производимую продукцию в течении года.

В Российской Федерации применяются два способа начисления амортизации:

· линейный;

· нелинейный.

При линейном методе предполагается равномерное начисление амортизации в течение всего срока полезного использования имущества и рассчитывается умножением месячной нормы ( Н(м)ам) амортизации на первоначальную стоимость (Соф(п)) объекта:

Сам(м) = (Н(м)ам х Соф(п))/100, руб,

Где Н(м)ам = 1/Тм Х 100% - линейная норма месячной амортизации.

Тм – срок полезного использование основных средств.

Достоинства метода – простота, недостаток – он не учитывает равномерности износа основных фондов, не стимулирует инновационные процессы на предприятии.

При нелинейном методе, позволяющим быстрее самортизировать основные средства, сумма начислений за один месяц рассчитывается как произведение остаточной стоимости объекта амортизируемого имущества и нормы амортизации :

Сам(м,1) = (Сост х Н(м)ам)/100%,

Где Н(м)ам = (2 х 100%)/ Тм
Преимущества метода заключается в ускоренном обновлении основных фондов, способствующем росту эффективности производства, созданию условий для инновационных процессов.

Недостатком данного метода является то, что он не обеспечивает полного возмещения первоначальной стоимости средств труда к моменту истечения полезного срока службы основного фонда.

Движение основных фондов характеризуется частичным и полным обновлением за счет проводимых за счет проводимых в процессе их эксплуатации капитальных ремонтов как элементов простого воспроизводства; модернизации как элемента частичного расширенного воспроизводства; перевооружения реконструкции, нового строительства как элементов реновации, полного обновления или расширенного воспроизводства.

Количественно движение основных фондов учитывается рядом показателей.

Коэффициент обновления (Кобн) определяется отнесением стоимости вновь введенных основных фондов Соф(вв) к общей стоимости основных фондов на конец года Соф(кг):

Кобн = Соф(вв) / Соф(кг).

Коэффициент выбытия (Квб) определяется отнесением выбывших основных фондов (Соф(вб)) к общей стоимости основных фондов (Соф(нг)) на начало года:

Квб = Соф(вб)/ Соф(кг).

Коэффициент износа (Киз) определяется стоимостью износа ( Сам(∑)) за полезный срок основного фонда к его первоначальной стоимости:

Киз = Сам(∑)/Соф(п)
Коэффициент прироста основных фондов (Кпр) определяется отнесением разности между стоимостью введенных (Соф(вв) ) и выбывших (Соф(вб)) основных фондов к стоимости выбывших основных фондов за расчетный период:

Кпр = (Соф(вв) - Соф(вб))/ Соф(вб).

Коэффициент интенсивного обновления (Кио) определяется отнесением стоимости выбывших Соф(вб) основных фондов к вновь введенным Соф(вв) основным фондам:

Кио = Соф(вб)/ Соф(вв).

Показатели количественной оценки движения основных фондов позволяют оценивать эффективность использования активной части основных фондов, их технологической составляющей, обеспечивающей производство продукции, ее конкурентоспособность.

6.3.Эффективность использования основных фондов

В проблеме эффективности производства большое внимание уделяется повышению эффективности использования основных фондов за счет лучшего использования во времени имеющихся и вводимых в производство новых мощностей ( экстенсивный путь развития) и повышения их использования в единицу времени (интенсивный путь развития).

Эффективность использования оборудования во времени оценивается коэффициентом экстенсивного использования ( Кэкс), рассчитываемым отношением фактического времени работы (Ф(рб)) оборудования к календарному (Ф(к)), режимному(Ф(рж)), плановому (Ф(пл)).

Кэкс = Ф(рб)/ Ф(к), Кэкс = Ф(рб)/ Ф(рж), Кэкс = Ф(рб)/ Ф(пл).

Коэффициент сменности (Ксм) как показатель экстенсивного использования оборудования рассчитывается отнесением фактического времени работы данного типа оборудования во всех сменах (Ф(рб)) к плановому фонду времени (Ф(пл)) работы среднесписочного количества оборудования того же типа на предприятии:

Ксм = Ф(рб)/ Ф(пл).

Использования оборудования в единицу времени оценивается коэффициентом интенсивного использования оборудования (Кинт), рассчитываемого отношением фактической часовой производительности машины ( Ач(ф)) к технической или плановой часовой производительности (Ач(пл)):

(Кинт) = Ач(ф)/ Ач(пл).

Коэффициент интегральной нагрузки (Кинт) позволяет оценить эффективность использования машины по времени и по отдаче:

Кинт = Кэкс - Кинт.

Обобщающими показателями эффективности использования основных фондов являются фондоотдача, фондоемкость, рентабельность основных фондов.

Фондоотдача (Фотд) – показатель, который характеризуется выпуском продукции на 1 рубль стоимости основных фондов:

Фотд = В/Сср. год,

Где В – объем товарной продукции, реализованной в рассматриваемый период.

Фондоемкость (Фемк) – величина обратная фондоотдачи, показывающая сколько основных фондов приходится на каждый рубль выпускаемой продукции:

Фемк = Сср. год/В.

Рентабельность основных фондов (Rоф) рассчитывается отнесением общей балансовой прибыли ( П(б)) к среднегодовой стоимости основных фондов:

Rоф = (П(б)/ Сср. Год)х100%.

Эффективность использования основных фондов можно повысить за счет интенсивного использования в производстве конкурентного оборудования, повышения квалификации кадров, высокой культуры производства, эффективного стимулирования и мотивации труда. 

Лекция  7. Оборотные средства предприятия

7.1.Экономическая сущность, состав и структура оборотных средств предприятия.

Товарное производство характерно для всех общественно-экономических формаций. На разных этапах развития товарное производство имеет специфические особенности, которые обусловлены производственными отношениями, свойственными данному способу производства. Основой товарного производства в условиях рыночных отношений является частная собственность. Конечная цель товарного производства формируется на основе использования производительного капитала. Его составной частью является оборотный капитал, или оборотные средства.

Оборотные фонды – это та часть производственных фондов, которая полностью потребляется в каждом производственном цикле и переносит всю свою стоимость на вновь созданную продукцию. Натурально-вещественным содержанием оборотных фондов являются предметы труда, которые находятся в производственных запасах (сырьё, основные и вспомогательные материалы, топливо, покупные изделия и полуфабрикаты, тара, запасные части для ремонта, инструмент и другие малоценные и быстроизнашивающиеся предметы), предметы труда, которые вступили в процесс производства (незавершенное производство (относится продукция, не прошедшая всех операций по обработке, часть продукции, не полностью принятая заказчиком до конца отчетного периода), полуфабрикаты собственного изготовления), и расходы будущих периодов на освоение новой продукции и совершенствование технологии. К оборотным фондам относятся малоценные и быстроизнашивающиеся предметы, стоимость которых не превышает 1 млн. руб. или срок службы которых менее года независимо то стоимости.

Оборотные фонды хозяйствующего субъекта последовательно переходят в фонды обращения и наоборот.

Фонды обращения – это средства предприятия, вложенные в произведенную, отгруженную на склад, готовую, но не реализованную продукцию, а также денежные средства в банке, в кассе на счетах, в дебиторской задолженности, в ценных бумагах.

Денежные средства, авансированные в оборотные производственные фонды и фонды обращения, характеризуют оборотные средства. Сущность оборотных средств определяется их экономической ролью, необходимостью обеспечения воспроизводственного процесса, включающего как производство, так и процесс обращения.

Оборотные средства по составу состоят из оборотных фондов и фондов обращения. Оборотные фонды заняты в сфере производства. Фонды обращения заняты в сфере обмена (обращения). Оборотные фонды и фонды обращения подразделяются на различные элементы, составляющие материально-вещественную структуру оборотных средств.

Оборотные производственные фонды состоят из производственных запасов и оборотных фондов в процессе производства.

Фонды обращения состоят из следующих элементов:

· готовая продукция на сладах,

· товары в пути (отгруженная продукция),

· денежные средства в расчётах (дебиторская задолженность),

· денежные средства в кассе и на расчётном счёте, текущем счёте.

Соотношение между отдельными элементами оборотных средств или их составными частями называется структурой оборотных средств. Структура оборотных средств зависит от отраслевой принадлежности, характера и особенностей организации производственной деятельности, условий снабжения и сбыта, расчётов с покупателями и заказчиками.

Оборотные средства постоянно находятся в движении. Они последовательно проходят стадии обращения, производства, обращения, производства и т.д. и принимают три функциональные формы: денежную, производительную, товарную.

7.2.Постоянный и переменный оборотный капитал

Величина оборотного капитала определяется не только потребностями производственного процесса, но и случайными факторами. Поэтому принято подразделять оборотный капитал на постоянный и переменный. Существуют два определения понятия «постоянный оборотный капитал». Согласно первому определению постоянный оборотный капитал представляет собой ту часть денежных средств, дебиторской задолженности и производственных запасов, потребность в которых относительно постоянна в течение всего операционного цикла. Это усредненная по временному параметру величина текущих активов, находящихся в постоянном ведении предприятия. Согласно второму определению постоянный оборотный капитал может быть определен как минимум, необходимый для осуществления производственной деятельности. Этот подход означает, что предприятию для осуществления своей деятельности необходим некоторый минимум оборотных средств ( например постоянный остаток денежных средств на расчетном счете, некоторый аналог резервного капитала).

Переменный оборотный капитал отражает дополнительные текущие активы, необходимые в пиковые периоды или в качестве страхового запаса.

Исходя из принципов организации и управления оборотными средствами, необходимости оптимизации размеров запасов оборотные средства подразделяются на нормируемые и ненормируемые. Нормируемые средства соответствуют с собственными оборотными средствами, так как дают возможность рассчитать экономически обоснованную потребность в соответствующих видах оборотных средств. Ненормируемые оборотные средства являются элементом фондов обращения, т.е. к ним можно отнести товары отгруженные, дебиторскую задолженность, денежные средства. Управление этой группой оборотных средств направленно на предотвращение необоснованного их увеличения, что служит важным фактором ускорения оборачиваемости оборотных средств в сфере обращения.

7.3.Нормирование оборотных средств

Нормальная, бесперебойная и высокая результативная деятельность предприятия зависит от наличия оборотных средств, их размеров.

У предприятия могут находиться в распоряжении как собственные, так и заемные оборотные средства.

Собственные средства, находящиеся в распоряжении предприятия, дают ему возможность самостоятельно решать хозяйственные вопросы.

Заемные оборотные средства, формируемые за счет краткосрочных кредитов коммерческих банков, не закрепляются за предприятием, так как выделяются банками на реализацию конкретных целей, после чего возвращаются банку с оплатой процентов за кредит.

Процесс определения размеров оборотных средств, необходимых для бесперебойной работы предприятия, называется нормированием оборотных средств.
К нормируемым оборотным средствам относятся все производственные запасы, незавершенное производство, полуфабрикаты собственного изготовления, расходы будущих периодов, готовая продукция.

К ненормируемым оборотным средствам относятся: готовая продукция, отгруженная со склада, но еще не оплаченная покупателем; денежные средства предприятия, находящиеся в расчетах. Это та часть оборотных средств, которая устанавливается самим предприятием.

Нормирование оборотных средств предприятия обеспечивает эго эффективную работу, способствует росту финансовой устойчивости.

Нормирование оборотных средств предполагает определение оборотных средств в днях и определение нормативов всех оборотных средств в денежном выражении, в том числе по каждому элементу.

Норма оборотных средств – это то количество дней, в течение которых оборотные средства отвлечены в материальные запасы, начиная с оплаты счета за материалы и кончая передачей их в производство.

Производственны запасы делятся текущие запасы (Соб(тек)), страховые запасы (Соб(стр)), транспортные запасы (Соб(тр)) и технологические запасы (Соб(техн)).

- Текущий запас (Соб(тек)) предназначен для обеспечения производственного процесса материальными ресурсами между двумя поставками:

Соб(тек)= Соб(сут) х Nпл,

Где Соб(сут) – среднесуточный расход материалов, Nпл – плановый интервал между двумя поставками.

- Страховой запас (Соб(стр)) равен половине норматива текущего запаса:

Соб(стр)= 0,5х Соб(тек).

- Транспортный запас (Соб(тр)), учитывающий длительность пребывания оплаченных грузов в пути:

Соб(тр)= Соб(сут) х (Nфакт – Nпл).

- Технологический запас (Соб(техн)). Создается, когда материальные ресурсы не полностью отвечают требованиям технологического процесса и до запуска в производство должны пройти соответствующую обработку:

Соб(техн)=( Соб(тек)+ Соб(стр)+ Соб(тр))хКтех,

Где Ктех – коэффициент технологичности материала.

Норматив оборотных средств незавершенного производства (Соб(нзп)) равен произведению среднесуточного расхода (Соб(сут)) всех видов ресурсов в стоимостном выражении на длительность (в днях) производственного цикла изготовления продукции (Тц) и коэффициент нарастания затрат (Кнз):

Соб(нзп)= Соб(сут) х Тц х Кнз.

Норматив запаса готовой продукции (Соб(гп)) определяется умножением среднесуточных затрат на производство продукции (Соб(сут)) на время накопления, погрузки и транспортировки партии грузов (Nдн(НПГ)) до станции отправления в днях и время (Nдн(дог)) оформления документов в днях:

Соб(гп)= Соб(сут) х (Nдн(НПГ)+ Nдн(дог)).

Норматив оборотных средств в расходах будущих периодов рассчитывается отдельно по направлениям (разработка новых технологий, производства; конструирование оснастки, оборудования; переналадка, модернизация и др).

7.4.Эффективность использования оборотных средств

Эффективность использования оборотных средств оценивается системой показателей: коэффициентом оборачиваемости оборотных средств (Коб) или количеством оборотов; длительностью оборота (Тоб) оборотных средств; коэффициентом закрепления (Кзак) или коэффициентом загрузки оборотных средств.

Чем быстрее оборачиваются оборотные средства, чем меньше времени они заняты в процессе производства и реализации продукции, тем меньше оборотных средств потребуется предприятию для выполнения производственного задания.

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств (Коб) показывает сколько оборотов совершают оборотные седства предприятия за определенный период или характеризует объем реализованной продукции, приходящийся на один рубль оборотных средств:

Коб=В(р)/Соб,

Где В(р) – объем реализованной продукции.

Длительность оборота (Тоб) – количество дней, в течение которых совершается один оборот:

Тоб = Тпер/Коб,

Где Тпер- длительность рассматриваемого периода.

Коэффициент загрузки оборотных средств (Кзаг) – величина, обратная коэффициенту оборачиваемости оборотных средств, характеризует сумму оборотных средств, затраченных на один рубль реализованной продукции:

Кзаг = 1/Коб.

Чем больше совершается оборотов, чем меньше длительность оборота за рассматриваемый период, тем выше эффективность их использования, тем выше выручка от реализации продукции, тем меньше оборотных средств в стоимостном исчислении задействовано в процессе производства и реализации продукции.

Эффект ускорения оборачиваемости оборотных средств выражается в уменьшении потребности в них.

Ускорение оборачиваемости оборотных средств обеспечивается сокращением длительности производственного цикла изготовления продукции и сокращением времени обращения оборотных средств в сфере обращения.

Первое зависит от конкурентоспособности применяемой техники, технологии, ее надежности, ритмичности производства продукции.

Второе обеспечивается специализацией и кооперированием производства, его проникновением в логистическую систему с другими хозяйствующими субъектами, специализирующимися на реализации снабженческо-сбытовых функций; траспортно-складческих и разгрузочно-погрузочных операциях.

Лекция 8. Себестоимость лесохозяйственной продукции

Экономическим элементом принято называть первичный однород​ный вид затрат по основной деятельности хозяйствующего субъекта, который определяется участием в производственном процессе одного определенного фактора (Основного, оборотного капитала или труда).

В 25 главе Налогового кодекса РФ определена единая номенкла​тура экономических элементов себестоимости продукции (работ, услуг) для всех предприятии и организаций независимо от форм собственности и организационно-правовых форм. По экономическим элементам расходы классифицируются следующим образом:

• материальные расходы; 

• расходы на оплату труда;

• суммы начисленной амортизации;

 • прочие расходы.

К материальным расходам, в частности, относятся расходы на приобретение:

- сырья и (или) материалов, используемых при производстве продукции (работ, услуг);

-  материалов на другие производственные и хозяйственные нуж​ды, например, содержание и эксплуатацию основных средств;

- запасных частей и расходных материалов, используемых для ремонта оборудования, инструментов, приспособлений, инвен​таря, спецодежды и другого имущества;

- топлива и энергии всех видов, используемых на технологиче​ские цели, вьвработку всех видов энергии, отопление зданий, расходы на трансформацию и передачу энергии;

- работ и услуг производственного характера, выполняемых сто​ронними организациями или индивидуальными предпринима​телями, и другие расходы.

К материальным расходам приравниваются также расходы на ре​культивацию земель и иные природоохранные мероприятия, потери от недостачи и (или) порчи при хранении и транспортировке товар​но-материальных ценностей в пределах норм естественной убыли.

Стоимость товарно-материальных ценностей, включаемых в ма​териальные расходы, определяется исходя из цен их приобретения (без учета сумм налогов), включая комиссионные вознаграждения, ввозные таможенные пошлины и сборы, расходы на транспортиров​ку, хранение и иные расходы, связанные с приобретением товарно-​материальных ценностей.

Для определения размера материальных расходов при включе​нии стоимости товарно-материальных ценностей в себестоимость продукции (работ, услуг) В соответствии с принятой хозяйствующим субъектом учетной политикой применяется один из следующих ме​тодов оценки:

• по себестоимости единицы запасов; 

• по средней себестоимости;

• по себестоимости первых по времени приобретений (ФИФО);

• по себестоимости последних по времени приобретений (ЛИФ0). 

В состав расходов на оплату труда включаются любые начисле​ния работникам в денежной и (или) натуральной формах, а также расходы, связанные с содержанием работников, предусмотренные трудовыми договорами и (или) коллективными договорами. В част​ности, к расходам на оплату труда относятся:

-  суммы, начисленные по тарифным ставкам, должностным ок​ладам, сдельным расценкам или в процентах от выручки, в со​ответствии с принятыми хозяйствующим субъектом формами и системами оплаты труда;

-  начисления стимулирующего характера, в том числе премии за производственные результаты, надбавки к тарифным ставкам и окладам за профессиональное мастерство, высокие достиже​ния в труде и иные подобные показатели;

-  начисления стимулирующего и (или) компенсирующего харак​тера, связанные с режимом работы и условиями труда, в том числе надбавки к тарифным ставкам и окладам за работу в ночное время, работу в многосменном режиме, за совмещение профессий, расширение зон обслуживания, за работу в тяжелых, вредных условиях труда, сверхурочную работу, работу в выходные и праздничные дни, производимые в соответствии с законодательством;

- стоимость бесплатно предоставляемых работникам в соответ​ствии с законодательством коммунальных услуг, жилья, пита​ния и продуктов;

- стоимость выдаваемых работникам бесплатно в соответствии с законодательством предметов (включая форменную одежду, обмундирование), остающихся в личном постоянном пользо​вании;

- сумма начисленного работникам среднего заработка, сохра​няемого на время выполнения ими государственных и (или) общественных обязанностей;

- денежные компенсации за неиспользованный отпуск при уволь​нении работников;

- единовременные вознаграждения за выслуry лет (надбавки за стаж работы по специальности), начисляемые в соответствии с законодательством;

- надбавки, обусловленные районным регулированием оплаты труда, в том числе начисления по районным коэффициентам;

- расходы на оплату труда, сохраняемую в соответствии с зако​нодательством на время учебных отпусков, предоставляемых работникам;

- расходы на доплату до фактического заработка в случае вре​менной утраты трудоспособности, установленную законода​тельством;

- суммы платежей работодателей по договорам обязательного страхования, а также по договорам добровольного страхования, заключенным в пользу работников со страховыми организация​ми, имеющими лицензии на ведение страховой деятельности (например: по договорам долгосрочного страхования жизни, пенсионного страхования и некоторым другим);

- начисления по основному месту работы рабочим, руководителям и специалистам во время их обучения с отрывом от работы в системе повышения квалификации или переподготовки кадров; в расходы на оплату труда работников, не состоящих в штате, за выполнение ими работ по заключенным договорам гражданско-​правового характера (включая договоры подряда), за исключе​нием оплаты труда по договорам гражданско-правового харак​тера, заключенным с индивидуальными предпринимателями;

- другие виды расходов, произведенных в пользу работников, предусмотренных трудовым И (ИЛИ) коллективным договорами. 

Следует иметь в виду, что некоторые выплаты работникам не включаются в себестоимость продукции (работ, услуг), а оплачива​ются за счет чистой прибыли. Это, например, следующие выплаты

- премии, выплачиваемые за счет специальных средств и посту​плений;

суммы материальной помощи;

- беспроцентные ссуды на улучшение жилищных условий;

оплата дополнительных отпусков женщинам, воспитывающим детей;

- надбавки к пенсиям и единовременные пособия при уходе на пенсию;

- компенсации в связи с удорожанием питания в столовых и буфетах;

-оплата путевок на лечение;

- другие выплаты работникам.

Экономический элемент «Суммы начисленной амортизации» от​ражает сумму амортизационных отчислений на восстановление ос​новных фондов, а также сумму амортизационнык отчислений по не​материальным активам. Порядок начисления амортизации имущест​ва для включения ее в себестоимость продукции (работ, услуг)

К элементу «прочие расходы» относятся:

• суммы налогов и сборов, начисленные в порядке, установлен​ном законодательством о налогах и сборах (за исключением налога на прибыль и НДС);

расходы на сертификацию продукции и услуг;

суммы комиссионных сборов и иных подобных расходов за вы​полненные сторонними организациями работы (предоставлен​ные услуги);

расходы на оплату услуг по охране имущества, обслуживанию охранно-пожарной сигнализации, услуг пожарной охраны и иных услуг охранной деятельности;

• расходы по обеспечению нормальных условий труда и техники безопасности, а также расходы на лечение профессиональных заболеваний работников;

• арендные (лизинговые) платежи за арендуемое (принятое в ли​зинг) имущество;

• расходы на содержание служебного автотранспорта;

 • расходы на командировки;

• расходы на оплату юридических, консультационных, информа​ционных услуг и иных аналогичных услуг;

• расходы, связанные с представлением форм и сведений госу​дарственного статистического наблюдения, если такая обязан​ность возложена законодательством на хозяйствующий субъект;

• представительские расходы, связанные с официальным при​емом и обслуживанием представителей других организаций;

• расходы на подготовку и переподготовку кадров на договорной основе (если соответствующие услуги оказываются российски​ми образовательными учреждениями, получившими государст​венную аккредитацию, или иностранными образовательными учреждениями, имеющими соответствующий статус, если под​готовку или переподготовку проходят работники хозяйствующе​го субъекта и если программа подготовки или переподготовки способствует повышению квалификации и более эффективному использованию подготавливаемого специалиста в рамках дея​тельности хозяйствующего субъекта);

• расходы на канцелярские товары;

• расходы на почтовые, телефонные, телеграфные и иные по​добные услуги;

• расходы на текущее изучение конъюнктуры рынка, сбор и рас​пространение информации, непосредственно связанной с про​изводством и реализацией продукции (работ, услуг);

• расходы на рекламу производимой и реализуемой продукции (работ, услуг) - на рекламные мероприятия через средства массовой информации, наружную рекламу (изготовление рек​ламных стендов и рекламных щитов) и другие аналогичные расходы;

• расходы обслуживающих производств и хозяйств, в том числе на содержание объектов жилищно-коммунальной и социально-​культурной сферы;

• расходы по договорам гражданско-правового характера (вклю​чая договоры подряда), заключенные с индивидуальными предпринимателями;

• взносы по обязательному социальному страхованию от несча​стных случаев на производстве и профессиональных заболева​ний, производимые в соответствии с законодательством;

• другие расходы, связанные с производством и реализацией.

В состав прочих расходов включаются расходы на обязательное и добровольное страхование имущества, представляющие собой страховые взносы по всем видам обязательного страхования, а так​же по добровольному страхованию средств транспорта, основных средств производственного назначения, нематериальных активов, объектов незавершенного капитального строительства, товарно​-материальных запасов и иного имущества.

Подразделение затрат по элементам необходимо для установ​ления сметных и фактических затрат на производство в целом по хозяйствующему субъекту - при определении фонда оплаты труда, объема закупок материальных ресурсов, амортизации как источни​ка финансирования долгосрочных инвестиций и т.д., Иными слова​ми, такое подразделение необходимо для определения затрат по всей финансово-хозяйственной деятельности. Классификация за​трат по элементам позволяет указать вид затрат независимо от места их возникновения и направления использования, а также вы​явить качественные показатели финансово-хозяйственной дея​тельности, организовать контроль за расходами в соответствии с их целевым назначением в процессе производства и реализации продукции (работ, услуг).

8.2 Понятие и структура калькуляционных статей

Калькуляционной статьей принято называть определенный вид затрат, образующих себестоимость как отдельных видов продукции (работ, услуг), так и продукции (работ, услуг) в целом по всей фи​нансово-хозяйственной деятельности. При группировке затрат по калькуляционным статьям затраты определяются по месту их воз​никновения и направлениям использования.

Под калькулированием понимается исчисление себестоимости конкретных видов продукции (работ, услуг), а также единицы про​дукции (работ, услуг).

Калькулирование ведется в целях:

• определения основы цен продукции и доходности ее производ​ства (маркетинговой стратегии);

• поиска на основе анализа калькуляций возможностей снижения себестоимости продукции (работ, услуг), роста рентабельности производства и повышения конкурентоспособности;

• организации внутрипроизводственных экономических отноше​ний на основе соизмерения затрат ресурсов и результатов фи​нансово-хозяйственной деятельности;

Рыночные принципы организации лесохозяйственного производ​ства предопределяют необходимость формирования экономических отношений на основе традиционного для рыночной системы подхода, заключающегося в измерении затрат и результатов с их после​дующим сопоставлением для определения финансовых результатов деятельности. Одним из элементов таких отношений является опре​деление затрат на производство лесохозяйственной продукции, на основе которых устанавливаются цены на эту продукцию.

«Методические рекомендации (инструкция) по планированию, учету и калькулированию себестоимости продукции по подотраслям лесопромышленного комплекса»,  предусматривают учет затрат на лесохозяйственное производство по неполной номенкла​туре калькуляционных статей затрат. Неполный учет затрат обу​словлен смешно-бюджетным финансированием лесохозяйственной деятельности при отсутствии в ней продукции, что делает невоз​можным осуществление воспроизводства ресурсов через реализа​цию продукции. Прежде всего это касается амортизации, начисление которой в бюджетной сфере не предусмотрено, так как основные фонды воспроизводятся только через бюджетные капитальные вло​жения. В текущие затраты не включается и значительная часть на​кладных расходов, которые осуществляются за счет средств на го​сударственное управление лесным хозяйством. Производственные затраты на проведение лесохозяйственных работ возмещаются не через реализацию продукции (работ, услуг), а списываются в конце года без оценки созданной стоимости. Таким образом, затраты в «усеченной» номенклатуре элементов и статей представлены, в ос​новном, прямыми затратами на оплату труда и стоимостью топлив​но-энергетических ресурсов.

В этом случае по видам продукции распределяются затраты по заработной плате производственных рабочих, стоимость покупных материалов, расходы по ремонту машин и оборудования и некото​рые другие производственные расходы. В операционные расходы не включаются амортизационные отчисления по основным средствам лесохозяйственного назначения.3атраты на содержание числящих​ся на балансе машин и оборудования (без амортизации) распреде​ляются по видам работ, в основном, произвольно. Административно​хозяйственные расходы и заработная плата управленческого персо​нала учитываются комплексно, без распределения по видам дея​тельности и видам продукции.

Такая ситуация возможна в условиях, когда лесохозяйственные работы выполняются силами лесхозов с использованием бюджетно​го финансирования. При контрактной (договорной) организации ле​сохозяйственного производства необходим учет всех затрат, так как только через их возмещение возможно воспроизводство привлекае​мых производственных ресурсов подрядной организации. Систему калькулирования себестоимости необходимо строить таким обра​зом, чтобы выручка от реализации продукции (работ, услуг), опреде​ляемая рассчитанными на основе себестоимости ценами, возмеща​ла затраты на производство лесохозяйственной продукции и обес​печивала получение прибыли.

Учет и планирование затрат по статьям калькуляции позволяет устанавливать их величину в расчете на единицу продукции лесохо​зяйственного производства, увязав эти затраты с факторами, отра​жающими специфические условия производства, и требованиями к качеству продукции (услуг). Кроме того; формирование расходов по местам их возникновения позволяет привязать их к тем субъектам, которые несут ответственность за выполнение отдельных производ​ственных и управленческих функций. Именно поэтому метод кальку​ляции затрат целесообразно использовать в качестве основного для их планирования и учета в лесохозяйственном производстве.

Объектами калькулирования себестоимости лесохозяйственной продукции (услуг) могут быть:

отдельные лесохозяйственные работы;

годичные комплексы работ (лесокультурные работы в год заклад​ки культур);

отдельные объекты определенного целевого назначения на раз​ных возрастных этапах производства (лесные культуры в возрасте смыкания крон).

Калькуляционными единицами являются единицы измерения ле​сохозяйственной продукции (кубические метры, штуки) и площадь? участков (объектов) (гектары, километры).

Создание лесных культур до смыкания крон, выращивание по​садочного материала, сбор и обработка семян по продолжительно​сти выходят за рамки годового планирования и учета. Поэтому за​траты в лесном хозяйстве необходимо классифицировать по возрас​тным периодам (например, затраты года, предшествующего закладке лесных культур; затраты года закладки и т.д.), а также по отношению к расчетному году (затраты прошлых лет, текущего года, будущих лет).

Составлению калькуляций предшествует составление следующих смет:

• прямых материальных расходов; 

• расходов на оплату труда;

• расходов на содержание и эксплуатацию оборудования; • расходов на текущий ремонт;

• общепроизводственных, общехозяйственных и коммерческих расходов.

В системе управления себестоимостью продукции (работ, услуг) определяющими являются нормативная, плановая и фактическая (отчетная) себестоимость, при исчислении которых применяют соот​ветствующие виды калькуляций.

Нормативиая себестоимость представляет собой один из видов предварительной себестоимости и определяет величину расходов на производство и реализацию продукции (работ, услуг) по статьям калькуляции исходя из действующих норм, нормативов и смет. Нор​мативные калькуляции составляют на основе действующих на нача​ло периода норм расхода сырья, материалов и других затрат. Эти нормы соответствуют производственным возможностям хозяйст​вующего субъекта на данном этапе его работы и обусловлены тех​нологическим процессом. По ним производится отпуск сырья и ма​териалов на рабочие места и оплата выполненных работ.

Основой калькулирования нормативной себестоимости являет​ся нормативное хозяйство, представляющее собой комплекс всех заданий, нормативов, норм и смет, которые используются для планирования, организации и контроля производственного про​цесса. Нормативное хозяйство принято подразделять на 4 основ​ные группы:

• плановые задания;

• нормативные документы технической подготовки производства; 

• нормативы расхода ресурсов (материальных, трудовых и др.);

 • вспомогательные нормативные материалы.

Нормативный метод калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг) позволяет своевременно выявлять и устанавливать причины отклонения фактических расходов от действующих норм прямых расходов и смет расходов на обслуживание производства и управление им. Отклонением от норм считается как экономия, так и дополнительный расход сырья, материалов, оплаты труда и других расходов, в том числе вызванных заменой сырья и материалов, оп​латой работ, не предусмотренных технологическим процессом, доп​латами за отступление от нормальных условий работы.

При нормативном методе калькулирования осуществляется по​стоянный учет изменений действующих норм расхода сырья и мате​риалов, оплаты труда и других производственных затрат.

Изменения действующих норм следует, как правило, приурочи​вать к началу года. В тех случаях, когда нормы изменяются в тече​ние отчетного года, разница между нормами, приведенными в нор​мативных калькуляциях, и новыми нормами до конца отчетного года выявляется и учитывается особо. Все изменения норм, осуществ​ленные в течение года, вносят в нормативные калькуляции на пер​вое число следующего года.

Нормативный метод калькулирования, основанный на использо​вании детальных нормативов трудовых, материальных и других за​трат, применяется в лесном хозяйстве при составлении различного рода проектов. При разработке нормативных материалов наиболее сложными являются вопросы дифференциации нормативов расхода производственных ресурсов. Речь идет об учете влияния на уровень затрат объективных факторов:

• макроприродных 

• микроприродных (рельеф, условия   и т.д.);

• производственно-технологических агротехника и т.д.).

Расчеты нормативной себестоимости производства лесохозяйст​венной продукции, в основу определения которой положены типовые нормы выработки, тарифные ставки, сдельные расценки, нормативы содержания машин и механизмов, нормы расхода семян и посадоч​ного материала, топлива и другие нормативные материалы, произ​водятся в лесоустроительных и технических проектах.

Определение нормативной себестоимости лесохозяйственных объектов начинают с составления по каждой однородной группе ус​ловий производства технологических карт, в которых указываются техника и технология выполнения работ, число посадочных мест (при создании лесных культур), породный состав насаждений и дру​гие условия производства. После этого рассчитываются норматив​ные основные затраты, включающие затраты на основные материа​лы, основную и дополнительную заработную плату производствен​ных рабочих, начисления на оплату труда, расходы на содержание и эксплуатацию оборудования и др. Затем определяется величина общепроизводственных, общехозяйственных и других расходов.

При разработке нормативной базы для определения затрат в ле​сохозяйственном производстве необходимо учитывать условия, при которых выполненные работы обеспечивали бы контрактору полу​чение прибыли. Для достижения этой цели целесообразно осущест​вить моделирование затрат в связи с определяющими их фактора​ми. Такое моделирование проводится на основании информации о производительности факторов производства в разных условиях, обусловленных характеристиками лесных ресурсов и технологиче​скими параметрами производства. Речь идет о таких показателях, как: производительность труда, удельный расход энергоресурсов, фондоемкость, материалоемкость. На первом этапе моделирования затрат важно установить условия, влияющие на уровень затрат. Та​кими характеристиками могут быть:

в лесокультурном производстве - тип почв, густота посадки, тех​нология работ (механизированная, ручная);

на рубках ухода в молодняках - процент выборки по массе заго​товленной древесины, предельный диаметр вырубаемых деревьев, технология работ;

на рубках ухода в средневозрастных насаждениях - процент вы​борки, объем хлыста заготовляемой древесины, расстояние вывоз​ки, породный состав.

Для перехода от зависимостей производственных факторов к мо​делям затрат необходимо привлечь информацию о ценах производ​ственных факторов (уровень оплаты труда, цена топлива и электро​энергии, цены на применяемую технику). 

Плановая себестоимость представляет собой прогнозное значе​ние предельной величины расходов на производство и реализацию соответствующих видов продукции (работ, услуг) на отчетный пери​од (год, квартал или иной период). Плановые калькуляции состав​ляют, как правило, на год и по кварталам исходя из прогрессивных норм расхода сырья, материалов, топлива, затрат труда, использо​вания оборудования и норм расходов по обслуживанию производст​ва и управлению им. В них отражается средняя себестоимость про​дукции (работ, услуг) на плановый период. Разновидностью плано​вых являются сметные калькуляции, которые составляют на конкретны й вид продукции (работ, услуг) для определения цены и осуществления расчетов с заказчиками.

Плановые затраты по видам продукции определяются одним из следующих способов:

• прямым путем, исходя из структуры и объема работ и расценок;

 • по комплексным расценкам, определяемым на единицу кальку​лируемой продукции (работ, услуг);

• по трудоемкости продукции (в человекочасах днях) и средней оплате за единицу времени;

• исходя из штатной численности работников.

При составлении плановых калькуляций методика расчета пря​мых и косвенных затрат, в принципе, одинакова. Однако косвенные затраты, вследствие их разнообразия и незначительной величины по отдельным операциям, могут определяться расчетным путем:

в переменной части - в зависимости от объема производства или определенных элементов прямых расходов. Например, затраты на вспомогательные материалы - в процентах от суммы прямых ма​териальных расходов, на запасные части - пропорционально стои​мости оборудования, на заработную плату вспомогательных рабочих - пропорционально расходам на оплату труда рабочих основного производства;

в постоянной части - в фактически сложившихся в отчетном гo​ду размерах с учетом того, что эта часть расходов остается неиз​менной в пределах определенного объема выпускаемой продукции. Анализ состава этой части затрат позволяет при необходимости внести соответствующие коррективы в плановую величину затрат по сравнению с рассчитанной ранее.

Плановая себестоимость единицы продукции определяется пу​тем суммирования планируемой величины прямых и косвенных рас​ходов и деления общей суммы расходов на планируемый объем вы​пуска продукции в натуральных единицах.

Фактическая (отчетная) себестоимость определяется на основании данных бухгалтерского учета по истечении отчетного периода и от​ражает фактические расходы на производство и реализацию про​дукции (работ, услуг). Она служит основой экономического анализа, прогнозирования и принятия решений на краткосрочную и долго​срочную перспективу по изготовлению и совершенствованию соот​ветствующего вида продукции.

Фактические расходы определяются ежемесячно по всем видам производимой продукции и выполняемых работ в соответствии с но​менклатурой продукции лесохозяйственного производства на основе обработки нарядов-актов на оплату труда, актов на списание израс​ходованных семян, посадочного материала, удобрений и других данных бухгалтерского учета. Таким образом, исходной информаци​ей для калькулирования фактической себестоимости служат данные о затратах по видам продукции (работ, услуг), содержащиеся в раз​личных первичных документах. Следует иметь в виду, что норма​тивная и фактическая себестоимость по величине могут не совпа​дать. Это происходит по ряду причин, в том числе объективных (на​пример, в лесохозяйственном производстве на уровень себестои​мости, кроме макроприродных, микроприроднык и технологических факторов, значительное влияние оказывают погодные условия соот​ветствующего года).

При калькулировании себестоимости продукции лесохозяйствен​ного производства рекомендуется использовать следующую ме​тодику:

1. На основе нормативных материалов определяется величина расходов на оплату труда производственных рабочих и расходов на содержание и эксплуатацию оборудования для каждого вида лесо​хозяйственной продукции.

2. На основе составления соответствующих частных смет и дру​гих расчетов устанавливается величина расходов по другим статьям основных затрат, а также общепроизводственных и общехозяйст​венных расходов, которые затем распределяются между видами продукции пропорционально принятой основе распределения.

При составлении нормативных, плановых и отчетных калькуля​ций рекомендуется использовать единую номенклатуру статей рас​ходов. Рассмотрим подробнее содержание каждой калькуляцион​ной статьи.

В калькуляционной статье «Сырье и материалы» отражаются рас​ходы на сырье, основные и вспомогательные материалы.

Сырье и основные материалы представляют собой важнейшую составляющую часть материальных расходов производства. В эту

группу расходов включаются расходы на сырье и материалы, яв​ляющиеся основой вырабатываемой продукции (работ, услуг) или необходимыми компонентами при изготовлении продукции, выпол​нении работ, оказании услуг. В лесохозяйственном производстве по этой статье калькуляции отражаются затраты на семена и посадоч​ный материал, удобрения, гербициды и т.д.

Следует иметь в виду, что отпуск материалов в производство еще не означает их фактического расхода. Поэтому включение их в себестоимость продукции (работ, услуг) осуществляется на основа​нии документов об их расходовании или на основании данных ин​вентаризации не израсходованных к концу соответствующего перио​да материалов. Распределение стоимости израсходованных мате​риалов по видам продукции (работ, услуг) обычно не представляет трудностей, так как в лесохозяйственном производстве определен​ный вид материалов используется для производства одного кон​кретного вида продукции (работ, услуг).

Вспомогательные материалы (например: фураж, трос, стильные цепи, рукавицы и т.д.) содействуют выполнению технологического или производственного процесса и создани ю продукции. При значи​тельном удельном весе в себестоимости продукции вспомогатель​ные материалы могут выделяться в самостоятельную статью каль​куляции продукции (работ, услуг). Если же удельный вес стоимости вспомогательных материалов в общей сумме расходов незначите​лен, что характерно для лесохозяйственного производства, то их стоимость отражается в расходах по обслуживанию производства и управлению им.

При составлении сметы прямых материальных расходов сначала рассчитывают количество необходимых для производственного про​цесса сырья и материалов (семян, посадочного материала, удобре​ний, химикатов и др.). Оно определяется следующим образом:

В статье «Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производ​ственного характера сторонник предприятии и организаций» отра​жаются расходы на изделия, поставляемые другими хозяйствую​щими субъектами, а также отдельные операции, выполняемые сто​ронними организациями по заказу производителей продукции (работ, услуг).

В статье «Топливо и энергия на технологические цели» отражается расход энергетических ресурсов - топлива, энергии, воды, газа и др. При распределении энергетических затрат между видами выпускае​мой продукции применяются те же принципы, что и при распределе​нии стоимости использованных материалов. Если невозможна пря​мо учесть эти расходы, то применяются другие способы, соответст​вующие характеру и типу производства, - пропорционально объему работы потребляющих топливо и энергию механизмов, норматив​ным (сметным) ставкам на единицу продукции и т.д.

Расход топлива определяется по всем видам машин и механиз​мов, эксплуатируемым хозяйствующим субъектом. Расчеты выпол​няются по видам топлива (бензин, дизельное топливо и т.д.) в нату​ральном и стоимостном выражении. Натуральный расход топлива для работы механизмов (кроме автомобилей) определяется умно​жением объема работы механизма на соответствующую норму рас​хода, устанавливаемую в расчете на единицу работы (1 мз, 1000 мз, 1 машиносмену, 100 ч работы и т.д.). Объем работы механизма оп​ределяется в тех единицах измерения, на которые установлена норма. 

Для автомобилей расход топлива в натуральном выражении оп​ределяется умножением величины пробега автомобиля на норму расхода топлива, устанавливаемую на 100 км пробега.

При определении величины расхода топлива на вывозке древе​сины в натуральном выражении рассчитывается также расход топ​лива для работы прицепа. 

Для более точного и правильного определения себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг) в типовой калькуляции выделяется статья «Заработная плата производственных рабочих», т.е. выделяются расходы на оплату труда, непосредственно затра​ченного на изготовление (выполнение) этих видов продукции (работ, услуг). Необходимость отразить данные расходы в отдельной статье калькуляции обусловлена тем, что заработная плата производст​венных рабочих является основой для распределения косвенных расходов между отдельными видами продукции (работ, услуг). Сле​дует отметить, что принадлежность рабочих к основному производ​ству не означает автоматического отнесения их заработной платы на эту статью калькуляции, так как часть этих рабочих выполняет вспомогательные функции, и их заработная плата относится к рас​ходам на обслуживание производства и управление им.

Плановая величина расходов на оплату труда рассчитывается сле​дующим образом. Сначала путем умножения величины трудозатрат (в человекоднях, числе рабочих мест) на ставку оплаты труда, опреде​ленной для соответствующей единицы трудоемкости, рассчитывают оплату труда по установленным ставкам. При этом величина трудоза​трат определяется исходя из норм затрат труда или нормативной тру​доемкости работ с учетом реальных возможностей экономии труда, обеспечивающих минимизацию затрат на единицу продукции.

Общая величина расходов на оплату труда определяется сложе​нием основной и дополнительной заработной платы. Основная за​работная плата представляет собой сумму величины заработной платы по установленным ставкам и доплат. Плановая величина до​плат и дополнительной заработной платы определяется по норма​тивам, устанавливаемым организацией с учетом фактически сло​жившихся условий производства.

Фактические расходы на оплату труда определяются по данным бухгалтерского учета на основании первичных документов, в кото​рых отражаются фактически выполненные объемы работ или (и) фактически отработанное время. Для определения расходов на оп​лату труда производственных рабочих, выделяемых в калькуляции в отдельную статью, тщательный учет выработки должен обеспечить:

получение точных данных о количестве произведенной продукции (объеме выполненных работ);

определение суммы оплаты труда каждого рабочего за вырабо​танную им единицу продукции.

При составлении калькуляций фактической себестоимости про​дукции, заработная плата на единицу продукции определяется де​лением суммы заработной платы производственных рабочих на ко​личество произведенной ими продукции. При сдельной оплате труда размер заработной платы на единицу продукции может быть опре​делен по сдельным расценкам.

Величина прямых расходов на оплату труда должна быть тща​тельно скоординирована с имеющимися в наличии трудовыми ре​сурсами, чтобы обеспечить достаточное использование труда в про​изводстве. Эффективная организация производственного процесса позволяет устранить непроизводительные расходы на оплату труда, например, на оплату простоев и сверхурочных работ.

В статье «Начисления на оплату труда (страховые взносы, уплачи​ваемые в составе единого социального налога)» отражаются суммы налоговых платежей в федеральный бюджет, фонд социального страхования РФ и фонды обязательного медицинского страхования,  рассчитанные по установленным ставкам единого социального нало​га, исходя из величины начисленных сумм оплаты труда.

В себестоимость продукции включают не только расходы, непо​средственно связанные с текущим производством продукции (работ, услуг) и обусловленные технологией и организацией производства (материальные расходы, расходы на оплату труда рабочих и др.), но и расходы на подготовку и освоение производства, на обслуживание производства и управление им и прочие производственные расходы.

В составе статьи «Расходы на подготовку и освоение производст​ва» отражаются собственные расходы хозяйствующего субъекта на освоение новых производств, разработку и освоение новых видов продукции и новых технологических процессов ее производства, расходы, связанные с улучшением качества продукции, и другие аналогичные расходы. Особенностью этих расходов является не​совпадение времени их осуществления и времени производства продукции (работ, услуг). Основной способ погашения этих расходов - включение их в себестоимость выпускаемой продукции (работ, ус​луг) на основе сметных ставок погашения.

К прочим производственным расходам относятся расходы хозяй​ствующих субъектов, определяемые их спецификой и особенно​стями производства (например: расходы на техническую информа​цию, проведение специальных испытаний, экспертиз, консультаций и др.). Таким образом, по этой статье учитываются все расходы, которые по своему характеру не могут быть отнесены к предыду​щим статьям. Прочие производственные расходы, как правило, включаются непосредственно в себестоимость соответствующего вида продукции (работ, услуг), а если такое включение невозможно - распределяются между видами продукции (работ, услуг) пропор​ционально их производственной себестоимости (без прочих произ​водственных расходов).

В Статье «Общепроизводственные расходы» с точки зрения эко​номического содержания большая часть общепроизводственных расходов представлена расходами на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, т.е. расходами, связанными с содержанием средств труда, участвующих 'в процессе производства продукции (работ, услуг) и подлежащих отнесению к основным (технологиче​ским) расходам. Расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования учитываются по каждому структурному подразделе​нию хозяйствующего субъекта и включают:

• расходы на оплату труда работников, обслуживающих или за​нятых управлением оборудованием, машинами, механизмами и транспортными средствами;

• амортизационные отчисления по производственному оборудо​ванию, машинам, механизмам и транспортным средствам;

• расходы на все виды ремонтов указанных выше средств; • прочие расходы.

В лесохозяйственной деятельности расходы на содержание и эксплуатацию оборудования целесообразно отражать в отдельной статье калькуляции. При этом комплексная статья затрат «Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования» отражает себестои​мость одной машиносмены и включает:

• основную и дополнительную заработную плату рабочих, заня​тых на обслуживании механизмов;

• начисления на оплату труда (страховые взносы, уплачиваемые в составе единого социального налога);

• стоимость топлива и смазочных материалов; • амортизационные отчисления;

• затраты на текущий ремонт.

Таким образом, по статье «Расходы на содержание и эксплуата​цию оборудования» учитываются затраты, связанные с использова​нием лесохозяйственной техники при производстве лесохозяйствен​ной продукции. При этом расходы на оплату труда рассчитываются по установленным ставкам оплаты труда рабочих, занятых на обслужи​вании механизмов. Амортизационные отчисления рассчитывают по всем технологическим операциям с учетом действующих норм амор​тизации. Затраты на ГСМ определяют на основе норм расхода ГСМ в расчете на единицу работы и цен, по которым их закупают у постав​щиков. Затраты на текущий ремонт техники включают в себестои​мость работ либо по нормативам расходов на текущие ремонты, рас​считываемым от стоимости машиносмены, либо по фактическим рас​ходам на единицу работы за предшествующий период.

При распределении величины расходов на содержание и эксплуа​тацию оборудования наиболее точным является метод распределе​ния пропорционально сметным ставкам. Для этого на единицу каж​дого вида продукции (работ, услуг) рассчитывается сметная величина (ставка) расходов на содержание и эксплуатацию машин и оборудо​вания используемых для изготовления продукции, выполнения работ или оказания услуг. Количество машиночасов по видам машин и обо​рудования определяют по технологическим нормам, а нормативную величину затрат на 1 машиночас работы - расчетным путем.

Кроме расходов на содержание и эксплуатацию оборудования, в состав общепроизводственных расходов включаются расходы на обслуживание структурных подразделений хозяйствующего субъек​та и управление ими, в частности:

расходы на содержание аппарата управления цеха; 

расходы на содержание прочего цехового персонала; амортизация зданий, сооружений и инвентаря;

расходы на содержание зданий, сооружений и инвентаря; расходы на текущий ремонт зданий, сооружений и инвентаря; 

расходы на испытания, опыты и исследования, рационализа​цию и изобретательство;

расходы на охрану труда;

 потери от порчи материальных ценностей при хранении в цехах; . прочие расходы.

К общехозяйственным расходам относятся расходы на общее об​служивание, организацию производства и управление хозяйствую​щим субъектом в целом. В состав общехозяйственных расходов включаются:

расходы на управление - заработная плата аппарата управле​ния, расходы на командировки, расходы на содержание пожарной, военизированной и сторожевой охраны, прочие расходы;

прочие общехозяйственные расходы - расходы на содержание прочего персонала, амортизация основных средств, расходы на со​держание и текущий ремонт зданий, сооружений и инвентаря обще​хозяйственного назначения, расходы на подготовку кадров, прочие расходы;

налоги, сборы, отчисления;

непроизводительные расходы - потери от простоев, потери от порчи материальных ценностей при хранении на складах, прочие непроизводительные расходы (рассчитываются при определении только фактической себестоимости продукции).

Таким образом, общехозяйственные расходы состоят из двух функционально различных частей: расходов на содержание аппара​та управления хозяйствующего субъекта и расходов на выполнение общехозяйственных функций, обеспечивающих деятельность хозяй​ствующего субъекта в целом, т.е. это расходы, связанные с органи​зацией выполнения лесохозяйственных работ.

        Первая часть расходов, включаемых в данную статью, однотипна с расходами на управление структурными подразделениями, а вто​рая - с расходами на обслуживание производства.

Величина общепроизводственных и общехозяйственных расходов в расчете на единицу лесохозяйственной продукции учитывается при формировании цен на лесохозяйственные объекты по нормативам, в процентах от технологической себестоимости лесохозяйственной продукции. Величина этих нормативов зависит от управленческой структуры организации-контрактора и может уточняться в процессе переговоров между заказчиком и исполнителем работ.

Подразделение расходов на общепроизводственные и общехозяй​ственные применяется в хозяйствующих субъектах с цеховой структу​рой управления. В мелких и средних организациях с бесцеховой стртруктурой необходимость в выделении общепроизводственных рас​ходов отпадает, а все расходы на обслуживание производства и Управление им учитываются в составе общехозяйственных расходов.

В условиях, когда лесхозы одновременно выполняют функции го​сударственного управления лесным хозяйством и осуществляют ле​сохозяйственные мероприятия, накладные расходы должны распре​деляться между этими видами деятельности. Такое распределение является условным.

Коммерческие рассходы представляют собой расходы на реализа​цию продукции (работ, услуг) и включаются в ее полную себестои​мость (например: на рекламу; расходы, связанные с анализом каче​ства продукции, маркетинговой деятельностью и др.). Распределе​ние коммерческих расходов между видами продукции (работ, услуг) зависит от характера продукции и отраслевых особенностей произ​водства. Если коммерческие расходы невозможно отнести непо​средственно на себестоимость конкретного вида продукции (работ, услуг}, то их распределяют между видами продукции (работ, услуг) пропорционально объему реализованной продукции в натуральных единицах измерения, производственной себестоимости или на осно​ве других показателей, предусмотренных в отраслевых инструкциях и методических рекомендациях по вопросам планирования, учета и калькулирования.

В составе себестоимости лесохозяйственной продукции, помимо единого социального налога, который включается в технологическую себестоимость лесохозяйственной продукции и в состав общепроиз​водственных и общехозяйственных расходов, необходимо учитывать также некоторые другие налоговые платежи, в частности: налог на имущество, налог на землю и транспортный налог, уплачиваемые хозяйствую щим субъектом в соответствии с законодательством в бюджет и внебюджетные фонды за счет расходов, учитываемых при налогообложении прибыли.

В себестоимость лесохозяйственной продукции должна вклю​чаться также сумма отчислений на страхование риска, возникающе​го в силу такой особенности лесохозяйственного производства, как большая степень непредсказуемости его результатов. Включение в состав цены отчислений на страхование риска позволит исполни​телю работ получать при реализации продукции дополнительные финансовые средства на ликвидацию потерь в результате стихий​ных бедствий, которые могут привести к частичному разрушению и даже гибели создаваемых объектов, а следовательно, к потерям осуществленных ранее вложений трудовых, материальных и инве​стиционных ресурсов. Потери, В частности, могут возникнуть вследствие гибели лесных культур при лесных пожарах и повреж​дениях вредителями и дикими животными, а также в результате повреждений снегопадами и ветровалами насаждений, пройденных рубками ухода. Обоснование норматива отчислений на страхова​ние рисков должно базироваться на методах оценки вероятностных процессов, лежащих в основе прогнозирования стихийных бедст​вий. В лесохозяйственной деятельности наибольшему риску под​вержено лесокультурное производство, где норматив страховых отчислений целесообразно установить на уровне 15...20% к техно​логической себестоимости лесохозяйственной продукции.

Сумма технологической себестоимости лесохозяйственной про​дукции, накладных расходов и отчислений на страхование риска представляет собой полную себестоимость лесохозяйственной про​дукции, являющуюся основой для установления контрактных цен на лесохозяйственную продукцию.

Лекция 9. Формирование цен на продукцию и услуги лесного хозяйства

9.1. Цена продукции, ее сущность и функции

Цена - основной элемент рыночной экономики. Она от​ражает общественно необходимые затраты на производство товара, денежное выражение его стоимости. Процесс форми​рования цен называется ценообразованием.

Различают две формы ценообразования - рыночную, ос​нованную на изучении спроса и предложения, при которой формирование цен осуществляют субъекты хозяйствования, и государственную, при которой цены устанавливаются государ​ственными органами руководства и управления.

Развитие в лесном хозяйстве товарно-денежных отношений на основе рыночного механизма их регулирования требует со​вершенствования системы ценообразования. Ранее действующий затратный метод определения цены предприятия как суммы среднеотраслевой себестоимости и плановой нормы прибыли в новых условиях не пригоден. Цена товара на свободном рынке определяется в зависимости от спроса и предложения.

С ростом цен величина спроса, как правило, понижается и, наоборот, снижение цены расширяет круг потребителей товара и объем продаж. Эго хорошо видно из рис. 13.1, который от​ражает взаимосвязь объема спроса с уровнем цены товара.

Однако прямая зависимость между уровнем цены товара и размером спроса прослеживается не всегда. В некоторых видах продукции рост цен не оказывает существенного влияния на объем продаж. Это касается прежде всего товаров первой необходимости или тех, объем производства которых не может быть увеличен по объективным причинам. Разуме​ется, это исключение из общего правила.

Взаимосвязь уровня цены и объема продаж называется ценовой эластичностью, которая выражается ее коэффициен​том спроса и определяется как отношение темпов при​ роста спроса (продаж) к темпам изменения уровни цены. 

Выявление зависимости величины спроса от уровня цен позволяет определить максимальный и минимальный уровень цен, при котором величина спроса существенно не изменяет​ся. Поэтому каждое предприятие прежде чем устанавливать тот или иной уровень цен, сначала тщательно изучает спрос и действующие цены на свою продукцию и лишь затем при​ступает к регулированию объема производства продукции и затрат на ее изготовление. При этом имеется в виду, что мини​мальный уровень цен не может быть ниже издержек производства и реализации продукции, в противном случае предприятие окажется в убытке. Поэтому цена устанавлива​ется выше минимальной, чтобы обеспечить не только покры​тие издержек производства, но и получить нужную норму прибыли, необходимую для образования фондов потребления и накопления и уплаты налогов и сборов в бюджет.

На размеры цены влияют и внешние факторы, например, стоимость сырья, материалов и энергии, тарифы на транспорт​ные услуги и т.п. Увеличение их стоимости приводит к рос​ту издержек производства и, как следствие, цены.

Для оперативного реагирования на изменение цен и ук​репления собственных позиций на рынках сбыта товаров и услуг предприятие-поставщик вынуждено тщательно изучать уровень цен и качество продукции предприятий конкурентов и перспективы их развития. Борьба за потребителя требует постоянного совершенствования продукции, изучения и учета интересов потребителя к качеству и оформлению товаров, учета складывающегося на рынке соотношения спроса и предложе​ния. Ведущую роль в конкурентной борьбе за потребителя играет степень полезность предлагаемых товаров и услуг. Из этого следует вывод, что цена - это форма выражения цен​ности тек или иных благ, которая проявляется в процессе товарно-денежных отношений. Уровень цены товара опреде​ляется его полезностью, т.е. способностью удовлетворить те или иные потребности покупателя; качество и полезность товара проверяется  рынком и рынок формирует окончатель​ную цену.

Таким образом, в условиях рыночной экономики цена товара выполняет следующие функции:

• информационную, позволяет доставщикам и потребите​лям иметь необходимые сведения для принятия решений по производству и потреблению тех тли иных товаров и услуг;

• стимулирующую, заставляет поставщиков снижать из​держки производства и повышать качество выпускаемой про​дукции;

• учетную, дает возможность учитывать и оценивать по​требленные ресурсы для производства и реализации продук​ции, а также эффективность принятых решений;

• распределительную, обеспечивает сбалансированность спроса и предложения и выбор вариантов рационального раз​мещения производства.

В учетной функции цена призвана отразить общественно необходимые затраты на производство продукции, значитель​ный отрыв цен от уровня затрат нарушает  эквивалентность обмена и тем самым дестабилизирует денежное обращение и денежную единицу. Кроме того, учетная функция цены отра​жает соотношения в ней себестоимости и прибыли. Цена яв​ляется базой для исчисления производственной программы предприятия, определения производительности труда, оценки эффективности производства и др.

В роли фактора сбалансирования спроса и предложения цена выступает в качестве связующего звена между произ​водством и потреблением, предложением и спросом. Она используется в качестве инструмента для завоевания лидирую​щего положения на рынке товаров и услуг, преодоления дис​пропорций между спросом и предложением.

Стратегия ценообразования имеет цель:

 а) обеспечить высокий объем реализации и повысить свою долю на рынке сбыта; 

б) максимизировать прибыль;

 в) поддержать существу​ющий уровень продаж.

Цель достигается, прежде всего использованием ценовой стратегии проникновения, когда уровень цен устанавливает​ся ниже уровня цен конкурентов.

Потеря прибыли на единице товара в этом случае ком​пенсируется увеличением объема продаж, расширением своей доли на рынке. Также она достигается выбором цены, обеспечивающей максимальную прибыль на единицу товара и быстрое возмещение издержек производства и обращения. При наличии ха рынке многих конкурентов или падении спроса  и для поддержания существующего уровня продаж необходимо снижать цену на продукцию или услуги и постоянно совер​шенствовать их качество.

При регулировании уровня цен может также применяться стратегия льготных цен для удержания потребителей на про​дукцию. Величина скидки должна быть такой, чтобы не ухудшились финансовые результаты предприятия.  При обосновании цен необходимо учитывать не только реальные издержки производства и реализации продукции, но и налоговые ставки и начисления, которые в соответствии с действующим законодательством включаются в себестоимость продукции и услуг. Принимаются также во внимание специ​фика и внешний вид производимой продукции, длительность и особенность производственного цикла, организация рекламы, уровень инфляции, сертис1гикация продукции и производства.

Ценовая политика предприятии должна быть гибкой и кор​ректироваться с учетом положения фирмы на внутреннем и внешнем рынках и сложившейся ситуации во внешней среде.

9.2. Классификация и виды цен

Цены на товары и услуги, действующие в народном хо​зяйстве, тесно связаны между собой и взаимно обусловлены. Они имеют общий порядок формирования, сходный состав и структуру. Повышение или снижение цен в одной отрасли народного хозяйства, как правило, вызывает их изменение в других отраслях экономики.

В переходный период от командной к рыночной экономи​ке государство принимает меры по регулированию цен. Цель регулирования - обеспечить относительный паритет цен во всех звеньях народного хозяйства и создать предпосылки для их успешного функционирования. Степень государственного вмешательства зависит от вида и социальной значимости товаров и услуг, состояния конкурентной среды, а также от того, является ли данная продукция отечественного или им​портной. Задача состоит в том, чтобы защитить отечествен​ного производителя, обеспечить ему более благоприятные ус​ловия развития.

С точки зрения регулирования все цены на продукцию и услуги можно подразделить на три группы: фиксированные, регулируемые и свободные.

Фиксированные - это твердые государственные цены, за​фиксированные в прейскурантах и обязательные для всех продавцов. Они установлены на изделия ликероводочные и табачные, из драгоценных металлов и др. В лесном хозяй​стве к фиксированным можно отнести цены на древесину на корню (лесные таксы). Совсем недавно такими же были цены на продукцию лесозаготовок.

Регулируемые - это цены, по которым государством ус​тановлен верхний (нижний) предельный уровень, превышать который предприятия не имеют права. Они устанавливаются на энергоносители (нефть, газ, моторное топливо, электро- и теплоэнергию, услуги связи и т.п.). Нижний предельный уро​вень цен установлен и на древесину, поставляемую на вне​шний рынок. Нельзя также превышать цены на топливные дрова для населения, утвержденные облисполкомами.

Свободные - договорные цены, устанавливаются на ос​нове соглашений между продавцом и покупателем. Учиты​вая, что предприятия лесного хозяйства на рынке лесных товаров занимают монопольное, или доминирующее, положе​ние, на них распространяется порядок декларирования цен. При поставке продукции на внутренний и внешний рынок важным фактором ценообразования выступает цена продук​ции, предлагаемая конкурентами. По существу цена продук​ции конкурентов является исходным началом при определе​нии цены собственной продукции, поставляемой на рынок.

В соответствии с «Положением о порядке формирования и применения цен и тарифов », цены на продукцию производственно-технического назначения, товары народного потребления и тарифы на услуги формируются на основе плановой себестоимости, всех видов установленных налогов и неналоговых платежей, прибыли, с учетом каче​ства продукции и конъюнктуры рынка. С точки зрения со​держания и структуры цен последние включают следующие элементы: издержки производства и реализации продукции, прибыль предприятия, сбытовые наценки (издержки и при​быль торговых организаций), налог на добавленную стоимость, отчисления во внебюджетный фонд регулирования цен (ФРЦ).

В зависимости от набора перечисленных элементов, т.е. стадии реализации товара, различают следующие виды цен:

• отпускная предприятия-изготовителя продукции применя​ется в расчетах со всеми покупателями, кроме населения. Вклю​чает издержки производства и обращения, прибыль предприятия, налог на добавленную стоимость, акцизы, отчисления в ФРЦ. Устанавливается по соглашению сторон или декларируется в органах ценообразования, которые регистрируют эти цены;

• оптовая включает цену предприятия, сбытовые нацен​ки оптово-сбытовых организаций и налог на добавленную стоимость, создаваемую оптовиками. Оптовая надбавка обра​зуется в оптовой сфере обращения. Устанавливается по со​глашению сторон, но может регулироваться правительством или органами ценообразования;

• розничная (фиксированная или свободная), по которой товар реализуется населению. Включает оптовую цену, торго​вую надбавку и налог на добавленную стоимость торговых предприятий. Торговав надбавка устанавливается торговыми предприятиями при реализации товара населению. Предназ​начается для покрытия расходов, связанных с продажей то​варов в розницу, и получения прибыли от этих операций. Может регулироваться правительством и органами ценооб​разования .

Цены различаются еще и условиями продажи и порядком возмещения затрат, связанных с перевозкой товаров от постав​щика к потребителю, и.пи по типам франко (франко-лесосека, вагон-станция отправлении, вагон-станция назначения, пред​приятие и т.п.). В соответствии с действующим положением отпускные цены (тарифы) формируются на условиях франко​станция (порт, пристань) отправлении, однако по условиям до​говоренности сторон могут быть приняты и другие условия до​ставки продукции (товара). При одногороднем отпуске цены устанавливаются франко-склад изготовителя.

Для обоснования отпускных цен предприятия-изготови​тели независимо от форм собственности составляют плано​вые калькуляции на выпускаемую продукцию, которые согла​суются с предприятиями-потребителями (покупателями). Ин​формацию об уровне отпускных цен предприятие-изготовитель направляет в органы ценообразования для контроля. Краткий обзор порядка и методики ценообразования пока​зывает, что они достаточно сложны и требуют со стороны пред​приятий большого внимания. Учитывая переходный период от командной к рыночной экономике, государство пока сохраняет за собой широкие возможности государственного регулирования цен, в том числе и в лесном хозяйстве. Государственные орга​ны по-прежнему распределяют широкий ассортимент лесных товаров, ограничивая тем самым возможность установления цен на основе рыночных регуляторов. Например, значительная часть древесины распределяется через Министерство экономики по нерыночному принципу. Этот метод распределения вовлекает в решение проблемы доходности лесного хозяйства организации, не связанные с отраслью и далекие от нее, что ведет к искаже​нию ценообразования. В результате цены на древесину на кор​ню устанавливаются не на конкурентной основе, а путем неры​ночных сделок. Из-за несовершенства механизма реализации зна​чительная часть древесины и других продуктов леса фактичес​ки никогда не продается и не заготавливается, сокращая тем самым общий объем ее производства и предложения.

Нам следует идти по пути установления рыночных цен, от​казаться от различного рода ограничении, в том числе и в отно​шении уровня рентабельности предприятий. Исключение составляют цены на те виды продукции, по которым лесхозы высту​пают в качестве естественных монополистов. Цены должны об​ладать большей гибкостью и учитывать коньюнктуру рынка, а стратегия ценообразования - увязываться с общими целями эко​номического развития лесохозяйственных предприятий.

Анализ действующих в лесном хозяйстве цен и методов ценообразования показывает, что они страдают существенны​ми недостатками. Цены на лес на корню (лесные таксы) не отражают фактические затраты на лесохозяйственное произ​водство. Они также намного ниже мировых цен, что являет​ся одной из причин убыточности отрасли.

9.3 Методы ценообразования

Рассмотрим более детально методы ценообразования в лесном хозяйстве, в том числе методику составления лесных такс на древесину на корню основных лесных пород, грех на готовую лесопродукцию от рубок ухода и других лесохозяй​ственных мероприятий (франко-лесосека), цен на дрова топ​ливные, отпускаемые различным потребителям, цен на про​дукцию лесозаготовок и деревообработки франко-склад пред​приятия), цен на продукцию, поставляемую на экспорт и др. 

Лесные таксы на древесину на корню - это корневая цена, или поденная плата, которую должен уплатить лесоза​готовитель за право вести рубку леса для получения лесома​териалов. В более широком смысле лесные таксы - это плата за пользование лесными ресурсами, обеспечивающая возмещение затрат на воспроизводство и охрану лесных ре​сурсов и получение лесной ренты.

Экономической основой лесных такс является чистый доход от использования лесных ресурсов, содержащиеся в лесонасаждениях, поступающих в эксплуатацию. Величина лесной таксы формируется таким образом, чтобы по возмож​ности более полно изъять этот чистый доход. В нем содер​жится не только лесная рента, но и средства, необходимые для лесовыращивания и лесоуправления.

Корневые, или таксовые, цены определяются различными способами: путем специальных расчетов, с помощью аукцио​нов. При аукционной продаже лесосека передается тому по​купателю, которых предложит за нее более высокую цену.

Для расчета исходной (стартовой) цены оценочные проце​дуры имеют некоторые общие черты. Во-первых, на основе количественных показателей определяется возможный объем заготовки древесины в целом, и по категориям крупности и породному составу. 

Во-вторых, цена продаж каждой категории круглых лесоматериалов определяется с учетом возможности получения из них при переработке определенных конечных продуктов и их ценности на рынке. В-третьих, рассчитывают​ся затраты на заготовку и транспорт лесоматериалов к рын​кам сбыта. Полученные в результате этих расчетов удельные затраты вычитаются из цены продажи и остаток, называемый добавленной стоимостью, уменьшается на величину, учитывающую прибыль и риск предпринимателя-заготовителя

Расчет осуществляется либо в среднем по всей древесине,  подлежащей заготовке, либо для каждой породы отдельного исходя из удельного веса каждой из них в общем объеме древесины, предназначенной для лесозаготовок. Нетрудно за​метить, что расчеты средней лесной таксы достаточно слож​ны. Они требуют наличия достоверной информации о состоя​нии и качественном составе древесных ресурсов, об условиях деятельности лесозаготовителей, о текущих издержках, связанных с лесозаготовками и переработкой древесины, а так​же об уровне цен на конечную продукцию, получаемую при переработке древесного сырья.

Особого внимания требует обоснование маржи прибыли (ц). В зависимости от степени риска она принимается в раз​мере 15-20% . В районах, где риск минимальный, маржа ниже и составляет 10-15%. Если же условия эксплуатации слож​ные и риск велик, то величина маржи - 20-25°'/г.. Ставки попенной платы дифференцируются по породам и категори​ям сортиментов.

В РФ таксовые цены на древесину на корню определя​ются и регулируются государством на основе затратного метода. В соответствии с основной идеей обоснования лесных такс их уровень в этом случае должен полностью компенсировать затраты на лесное хозяйство и обеспечить получение средней нормы прибыли. Исходя из этой предпосылки средняя так​совая стоимость обезличенного кубического метра древесины на корню (Т Р) определяется по формуле
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где 3 - затраты на лесное хозяйство; П - нормативная прибыль; М - годовой отпуск древесины по главному и про​межуточному пользованиям. Затраты на лесное хозяйство рассчитываются на основе действующих нормативно-техноло​гических карт. Суммарные затраты включают полную себес​тоимость и нормативную прибыль. Общий отпуск древесины по главному пользованию принимается на уровне расчетной лесосеки (5,5 млн м'3), по промежуточному пользованию - по фактическим данным (4,4 млн мз). При этом из объема древесины, заготавливаемой при рубках ухода, исключается получаемая за счет ухода в молодняках. При составлении лесных такс предусматривается 65%, затрат лесного хозяй​ства компенсировать за счет отпуска древесины по главному пользованию и 35% - за счет промежуточного пользования.

Для дифференциации лесных такс в зависимости от рас​стояния вывозки методикой предусматривается выделение пяти их разрядов: I - до 10 км; II - 10,1-25,0 км; III - 25,1 40 км; IV - 40,1-60; V - 60,1. Коэффициенты дифферен​циации соответственно составляют: 1,42; 1,0; 0,85; 0,79; 0,74. Лесные таксы дифференцируются по древесным породам с учетом их ценности и себестоимости выращивания (сосна - 1,43; ель - 1-23; дуб, ясень, клен - 2,44; береза, ольха черная - 0,36; граб, липа, осина, ольха серая - 0,22). Кро​ме того, лесные таксы дифференцируются по категориям круп​ности древесины, а дров - по теплотворной способности.

Таксы на второстепенные лесные материалы и продук​цию, не охваченную таксовыми ценами на древесину на кор​ню основных лесных пород, утверждаются приказом Федерального агентства лесного хозяйства (новогодние елки, лесохимическое сырье, дички древесных пород, заготавливаемые в лесу и т. д.). Их расчет ведется с учетом всех факторов ценообразования.

Цены на готовую продукцию лесозаготовок и деревооб​работки формируются предприятиями лесного хозяйства са​мостоятельно с учетом затрат на производство и реализацию продукции и конъюнктуры рынка. Их расчет производится в соответствии с «Положением о порядке формирования и при​менения свободных цен и тарифов » , введенным в действие с 1.01.1996 г. Состав затрат, которые включаются в себестои​мость продукции, определяется в соответствии с «Основными положениями по составу затрат, вклчаемых в себестоимость продукции (работ, услуг) » , утвержденных 19.02.1993 г.

Уровень цен на готовую продукцию (франко-лесосека) определяется с учетом попенной платы, затрат на заготовку, раскряжевку и трелевку. 

Они для лесхозов имели рекомен​дательный характер и индексировались с учетом изменения основных ценообразующих факторов. Указанные цены при​менялись лесохозяйственными предприятиями для расчета со всеми потребителями древесины, в том числе и при передаче древесного сырья собственному лесопромышленному производ​ству для переработки.

С конца 1995 г. предприятия лесного хозяйства были осво​бождены от внесения в бюджет таксовой стоимости древесины, заготавливаемой в процессе промежуточного пользования. В силу этих причин при передаче древесины собственному промышлен​ному производству для переработки стали применяться цены со снижением на величину лесной таксы. Что касается сторонних потребителей, то для них действовали цены без изменений.

Цены на дрова топливные (франко-лесосека) для насе​ления льготные. Они устанавливаются на 5-10% ниже себе​стоимости их заготовки и утверждаются облисполкомами. Для других потребителей топливных дров действуют цены, установленные с учетом всех факторов ценообразования. Цены на продукцию, реализуемую франко-склад предприятия, подразделяются на цены на продукцию лесозаготовок (лесоматериалы круглые) и цены на продукцию деревообработки (пиломатериалы и т. п.). Их уровень определяется непосред​ственно на каждом предприятии. Стоимость сырья и матери​алов, включаемых в себестоимость, определяется по оптовым ценам приобретения. В соответствии с действующим «Поло​жением о порядке формирования и применения свободных цен и тарифов» предприятия вправе применять различный уровень цен для различных потребителей продукции, но при обязатель​ном оформлении протокола согласования цены.

В последнее время в отрасли практически отсутствует координация предприятий в области ценообразования, что приводит к значительному расхождению уровня цен, иногда до 50%, . Изредка в цены закладывается необоснованно высо​кая норма прибыли (до 80% ).

Цены на продукцию, поставляемую на экспорт, диктуют​ся спросом и предложением на мировом рынке лесоматериа​лов. Предприятия лесного хозяйства реализуют на внешнем рынке в основном необработанную древесину (балансы, руд​ничное долготье). Пиломатериалы и заготовки поставляются за рубеж в ограниченном объеме. В последнее время в связи с увеличением предложения на европейском рынке лесома​териалов произошло резкое снижение цен на балансы. Понизились так​же цены на рудничное долгоье. Поэтому назрела необходи​мость расширения поставок продуктов переработки древесно​го сырья, что экономически выгоднее, чем поставка круглого леса. Но для этого необходимо модернизировать материаль​но-техническую базу лесхозов, оснастить их новым оборудо​ванием. Кроме того, следует также расширить маркетинговые исследования. 

Предприятие только тогда примет решение о производстве новой продукции, когда будет уверено, что ры​нок поглотит новый товар, а возможная цена обеспечит ему получение необходимой нормы прибыли.

Таким образом, в лесном хозяйстве достаточно сложная система ценообразования. В ее основе лежит затратный метод, присущий командной системе управления. Переход на рыночные методы ценообразования осуществляется пока медленно. Чтобы ускорить этот процесс, необходимо выработать отрасле​вое «Положение о порядке с1эормирования и применения цен и тарифов на предприятиях лесного хозяйства» и в нем обоб​щить опыт на более совершенной методической основе.

Объектами калькуляции и ценообразования являются:

 а) многолетние объекты лесные культуры, отвечающие требованиям перевода в лесопокрытую площадь, га;  есте​ственные молодняки, созданные в результате содействия ес​тественному возобновлению, га; плантации (лесосеменные, маточные, архивно-клановые и т.п.), га; постоянные лесные питомники, га и т.п.;

б) однолетние объекты : молодняки, пройденные рубка​ми ухода в молодняках, га; насаждения, пройденные проре​живаниями, га; насаждения, пройденные санитарными руб​ками, га и др.;

в) выполненные работы, р.: подрядным способом (лесо​устроительные, проектно-изыскательские, авиационная охра​на лесов и т. п.),; лесохозяйственные (отвод лесосек, строительство и ремонт дорог лесохозяйственного назначения и т. п.); лесозащитные; гидролесомелиоративные; противопо​жарные и т.п.;

г) готовая продукция, реализуемая по действующим це​нам (лесосечный фонд, отведенный в рубку; древесина от ру​бок ухода, семена древесных и кустарниковых пород; сеянцы и саженцы древесных и кустарниковых пород и т.п.).

Планово-расчетные цены должны были служить для стои​мостной оценки и контроля процесса лесовыращивания по возрастным периодам, отдельным мероприятиям и видам работ. Они использовались для определения объема финан​сирования и сводного объема лесохозяйственного производ​ства, для расчета экономической эффективности работы лесо​хозяйственных предприятии.

Исходной основой формирования планово-расчетных цен является себестоимость работ, мероприятий и услуг, рассчи​тываемая на базе прямых расходов в соответствии с Нормативно-технологическими картами, методика калькуляции себестоимости общепринятая. В себестоимость включаются все затраты, в том числе амортизационные от​числения и расходы на содержание аппарата лесхозов. На​кладные расходы относятся на себестоимость работ и про​дукции пропорционально зарплате производственных рабочих.

В общем виде схему построения планово-расчетных цен (Ц) можно представить в виде
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где Р - нормативные прямые расходы; n1 - отношение амортизации к прямым расходам; n2 - отношение общепро​изводственных расходов к прямым с учетом амортизации; n3 - норматив прибыли.

Норматив прибыли (рентабельности продукции) в действу​ющих ныне планово-расчетных ценах установлен на уровне 10% причем независимо от качества работ и продукции.

Единые цены рекомендуются и используются для составления планов экономического раз​вития (бизнес-планов) лесхозов, в частности для расчета ве​личины товарной продукции и определения нормативов фи​нансирования.

В общий объем лесохозяйственных работ и продукции в стоимостном выражении включаются все работы, выполняе​мые хозяйственным и подрядным способами. Не включаются в объем лесохозяйственных работ только затраты, связанные с тушением лесных пожаров. Общий объем работ в лесохо​зяйственном производстве исчисляется в общереспубликанс​ких планово-расчетных ценах, утвержденных Министерством лесного хозяйства. Предприятия не имеют права вносить из​менения в цены без ведома министерства.

Анализ методики и практики определения планово-рас​четных цен в лесном хозяйстве показал, что в этой области необходимы уточнения. Планово-расчетные цены на все виды работ и продукции целесообразно дифференцировать в зави​симости от природных и экономических условий лесхозов. Вместе с тем выявилась целесообразность использования пла​ново-расчетных цен при формировании нового хозяйственно​го механизма, в частности, для определения величины затрат на финансирование лесохозяйственного производства.

Система ценообразования в лесном хозяйстве страдает серьезными недостатками и требует совершенствования. Это в первую очередь касается механизма построения таксовых (корневых) цен, по которым ведется реализация леса на кор​ню. Действующий ныне механизм не соответствует требова​ниям рыночной экономики и не обеспечивает возврат средств, необходимых для воспроизводства лесных ресурсов. Практи​ка показывает, при использовании этого механизма образует​ся порочный круг: затраты на лесное хозяйство определяют величину попенной платы, а последняя, в свою очередь, - плановые затраты на лесное хозяйство. Конъюнктура рынка лесных товаров в этом случае не влияет на величину лес​ных такс.

Величина затрат на лесное хозяйство диктуется спросом на древесину, который зависит от рыночного спроса на ко​нечные товары, получаемые из древесного сырья (пиломатериалы, целлюлоза, бумага, мебель и т.д.). Спрос потребителя на конечные товары определяет спрос на древесину на кор​ню. Соотношение спроса и предложения в конечном счете сказывается на уровне цен.

Следствием низких цен на древесину, отводимую в рубку, явились: нерациональное использование лесосечного фонда, слабая дифференциация цен в зависимости от древесной по роды и категории крупности древесины, формирование зани​женных цен на готовую лесопродукцию, большие финансовые потери лесного хозяйства, экономическая незаинтересованность лесозаготовителей в освоении лесосечного фонда, удаленного от транспортных путей и хозяйственных центров и т.п.

Сейчас необходимо переходить на новую методику их по​строения, принятую в странах с рыночной экономикой.

 Нужно признать, что централизованное распределение древесины на корню и в заготовленном виде тормозит развитие нормальных экономических отношений. Следует налажи​вать между предприятиями лесного комплекса прочные гори​зонтальные связи, нарушенные в последние годы на качествен​но новой, уже рыночной, основе. Лесная биржа могла бы сыг​рать в этом важную роль. Она способствовала бы выявле​нию и более рациональному использованию первичных и вто​ричных древесных ресурсов.

Повышение общего уровня цен тесно связано с инфляци​ей, которая проявляется в обесценивании бумажных денег, находящихся в обращении, и падении их покупательной способности. Она является следствием увеличения количества денег, превышающего необходимые потребности для нормаль​ного товарного обращения.

Главными причинами роста цен при инфляции являются: 

• несбалансированность государственных доходов и рас​ходов, проявляющаяся в дефиците государственного бюджета, который покрывается за счет эмиссии новых денег;

• финансирование инвестиций за счет печатания новых денег, что создает дополнительный платежеспособный спрос без необходимого товарного покрытия;

• изменение структуры рынка, вызванное сокращением производства и предложения и нарушением сбалансирован​ности спроса и предложения;

• инфляционные ожидания общего повышения цен, вы​зывающие ажиотажный спрос и накопление товаров впрок, а также необоснованный рост заработной платы.

По форме проявления различают следующие виды инф​ляции: ползучая, галопирующая, гиперинфляция.

Ползучая инфляциия развивается медленными темпами, не превышающими 10% в течение года.

Галопирующая. инфляция развивается стремительно, рост цен составляет от 20 до 200%. в год.

Гиперинфляция наблюдается тогда, когда рост количества денег и уровня цен полностыо выходит из-под контроля и превышает всякие разумные пределы.

Перечисленные виды инфлянции относятся к открытым типам, в результате которых происходит рост цен на потре​бительские товары и производственные ресурсы. Но существует еще и так называемая подавленная инфляция, характерная для экономики с регулируемыми ценами. Она проявля​ется в форме товарного дефицита и ухудшения качества то​варов и услуг, способствует развитию теневой экономики и бартерных сделок, вынужденному накоплению денег, которые не обеспечены товарным покрытием. Это отрицательно ска​зывается на эффективности народного хозяйства и уровне жизни народа.

Различают еще инфляции спроса и издержек. Инфляция спроса вызывается превышением спроса над предложением. Она связана с увеличением расходов на экономические и социальные программы (науку, образование, здравоохранение, обо​рону и т.п.) выше допустимых пределов. Этому способствует и бумажная природа современных денег, которые в отличие от золота не могут быть изъяты из сферы обращения. Инф​ляция издержек вызывается необоснованным ростом заработ​ной платы, повышением ее доли в издержках производства и, как следствие, - ростом цен.

Следовательно, инфляция - нарушение пропорций в на​родном хозяйстве, которое необходимо устранить. Это каса​ется прежде всего сокращения расходов на капитальное строительство за счет бюджета, расходов на оборону, устранения дефицита государственного бюджета и т.п.

Инфляция может быть сбалансированной и несбаланси​рованной, ожидаемой и неожидаемой. Для сбалансированной характерен умеренный и одновременный рост цен на большинство товаров и услуг. В соответствии с ростом цен изме​няется ставка банковского процента и, как правило, не ухуд​шается экономическое положение. При несбалансированной инфляции нарушается экономическое развитие отдельных отраслей, так как цены на различные товары и услуги растут неодинаковыми темпами. Это характерно для инфляции так​совых цен в лесном хозяйстве. Например, при индексе инф​ляции таксовых цен с 1993 по 1998 гг. в 4317,2 раза реаль​ная цена кубометра древесины снизилась в 3,6 раза. В ре​зультате экономическое положение отрасли резко ухудши​лось. Лесное хозяйство стало убыточной отраслью народного хозяйства, что отрицательно сказалось на ее развитии.

Лекция 10. Методы и критерии оценки экономической эффективности

Экономическая наука и практика переживают в настоя​щее время сложный период. В связи с экономической рефор​мой многие привычные понятия и представления трансфор​мируются и пересматриваются. Возникла необходимость в решении целого ряда новых проблем и задач, которые рань​ше не ставились. К их числу относится и проблема оценки результатов и эффективности производственной деятельнос​ти лесного хозяйства, его предприятий и объединений.

Нет необходимости доказывать, что одни и те же производственные и экономические результаты работы можно оце​нивать по-разному с точки зрения конкретного предприятия, объединения или ведомства в целом, с позиций потребителей продукции или государства. В новых условиях оценка эконо​мических результатов должна быть переориентирована с про​межуточные на конечные итоги работы, на удовлетворение интересов потребителя. Единый критерий оценки на разных уровнях должен отражать степень полезности деятельности предприятия или отрасли, признание ее результатов со сторо​ны общества. Следовательно, общественная оценка будет наи​более достоверной и объективной. Ее следует «встроить» в действующий или создаваемый хозяйственный механизм, в новую совершенствуемую ныне систему управления народным хозяйством. При этом методы, критерии и показатели оценки должны наиболее полно отвечать общественным интересам.

Лесное хозяйство  — часть общественного производства, призванная удовлетворять потребности народного хозяйства и населения страны в древесине и других продуктах и полезностях леса. Все предприятия и производства, входящие в его состав,— часть отраслевой структуры. Следовательно, цель и критерии эффективности должны быть единые как для отдельного производства, или предприятия, так и для отрасли в целом. Разница может заключаться лишь в конкретизации и дифференциации целей и критериев эффективности, которые, однако, не должны противоречить общественным интересам лесного хозяйства.

Требования со стороны общества к лесному хозяйству как важной отрасли народного хозяйства определены Лесным кодексом. В общем виде их можно представить следующим образом:

вести лесное хозяйство способами, не наносящими ущер​ба окружающей среде, растительному и животному миру, здо​ровью человека;

постоянно и неуклонно повышать эффективность про​изводства за счет более рационального использования земель​ных и лесных ресурсов, достижений науки и техники;

обеспечивать повышение качества лесной продукции на ос​нове роста продуктивности и хозяйственной ценности древостоев;

сохранять генофонд, биологическое и ландшафтное раз​нообразие лесов, а также объекты историко-культурного и природного наследия.

Экономический механизм использования, охраны, защи​ты и воспроизводства лесов предусматривает платность лес​ных пользований. Причем величина платы на те или иные виды продукции или услуг определяется с учетом их каче​ства, спроса и предложения на внутреннем и внешнем рын​ках. Это положение ставит перед отраслью и ее предприяти​ями задачу производства продукции в ассортименте, номенк​латуре и структуре с учетом требований потребителя и пока​зателей экономической эффективности.

Сущность экономической эффективности лесного хозяй​ства сводится к соизмерению экономических результатов про​изводства или выполнения отдельных мероприятий с затра​тами, их обусловившими.

В широком смысле слова под эффективностью понимает​ся результативность, следствие какой-либо причины или дей​ствия. В лесохозяйственной практике такой причиной или действием является хозяйственное мероприятие или системы мероприятий, объединенных единым замыслом и направленных на достижение определенной цели. Показатель, или критерий, эффективности выбирается та​ким образом, чтобы он наиболее полно отражал целевую на​правленность и ожидаемую результативность мероприятия. Например, критерием экономической эффективности народного хозяйства в целом будет прирост национального дохода по отношению к произведенным затратам, вызвавшим этот при​рост, по отдельным отраслям, предприятиям и объектам — прирост прибыли или прибыль.

В общем виде экономическая эффективность определя​ется сопоставлением эффекта и затрат, обусловивших полу​чение этого эффекта. Экономический эффект — это разность между результатами экономической деятельности и затрата​ми на их получение и использование. Если результаты  пре​вышают производственные затраты, то экономический эффект положительный; если наоборот, затраты превышают достиг​нутые результаты, экономический эффект отрицательный и оценивается как убыток.

Различают общую (абсолютную) экономическую эффектив​ность и сравнительную.

Общая (абсолютная) экономическая эффективность (Эа6с) определяется как отношение эффекта (П), т. е. экономии или прибыли, к сумме затрат на мероприятие (С) или сумме ка​питаловложений (К):
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Общая экономическая эффективность по содержанию равнозначна понятию «рентабельность», которая дословно обозначает «доходность», «прибыльность». Показателем рен​табельности служит уровень (норма) рентабельности (Р), ко​торая характеризует собой величину прибыли (П) на едини​цу затрат, выраженную в процентах:

Р = П/С • 100.

Различают рентабельность производства, продукции и инвестиций. Соответственно им различаются и подходы к оценке эффективности: ресурсный, когда эффект соотносится со стоимостью производственных ресурсов (основных производственных фондов и оборотных средств); затратный, когда эффект соотносится с текущими производственными затратами; ресурсно-затратный, когда эффект соотносится со стоимостью производственных ресурсов и текущих производственных затрат.

Сравнительная экономическая эффективность показывает насколько один вариант решения поставленной задачи эффективнее другого, который принимается за базовый. Сравнительная экономическая эффективность может) быть выражена величиной годового экономического эффекта (Эгод), для расчета которого можно воспользоваться формулой
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где С, и С2  — полная себестоимость единицы продукции или работы до и после проведения мероприятия или инженерного решения; В   — годовой объем продукции или работы в натуральном выражении после осуществления проектируемого варианта.

При сравнении вариантов анализируются различные фак​торы, которые оказывают существенное влияние на эффективность принимаемых решений. С этой целью подвергаются анализу изменения трудоемкости, материалоемкости и фон​доемкости продукции (работы), изменение ее качества (надеж​ности, долговечности, производительности и т. п.), возможности сокращения сроков возведения объекта и т.  д.

Рост производительности труда, повышение фондоотдачи, снижение материалоемкости и энергетических затрат на еди​ницу продукции (работы) являются частными показателями эффективности намечаемых мероприятий.

Сравниваемые варианты должны быть сопоставимы по объему продукции или работы, ее составу, качеству и т. д. Без соблюдения этих условий показатели эффективности бу​дут несопоставимы.

Большое значение для сравнения имеет выбор базового варианта. Базовым считается вариант (способ, средство), с которым сравнивают проектируемый. Сравниваемый, или улучшенный, вариант называют проектируемым или новым вариантом. В качестве базы для сравнения следует прини​мать лучшие из известных в мировой или отечественной практике средства (способы) решения поставленной задачи, достаточно апробированные в производстве. Лучшим в технико-экономическом отношении считается решение, обеспечиваю​щее достижение максимальных (заданных) результатов при наименьших затратах.

Если сопоставляемые результаты осуществляются в раз​личные сроки или ожидаемый результат будет получен спус​тя несколько лет, то затраты и результаты более позднего времени приводятся к настоящему, т. е. к расчетному, году путем дисконтирования. Коэффициент дисконтирования из​держек и результатов после расчетного года (К ) определяет​ся по формуле
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где Е — ставка дисконтирования (норма дисконта); t — ко​личество лет, следующих за расчетным годом. Коэффициент дисконтирования издержек и результатов до расчетного года (Кк) определяется по формуле
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t   — количество лет, предшествующих расчетному году.

Основным экономическим нормативом является норма дисконта, которая имеет различное значение в зависимости от характера мероприятий.

Для мероприятий, имеющих социальное или социально-экологическое значение [39] норма дисконта равна нулю. Бюджетная норма дисконта используется при расчетах пока​зателей эффективности в бюджетной сфере и отражает аль​тернативную стоимость бюджетных средств. Безрисковую нор​му дисконта, используемую для оценки научно-исследователь​ских, опытно-конструкторских и опытно-технологических ра​бот рекомендуется устанавливать в зависимости от депозит​ных ставок банков первой категории надежности (после ис​ключения влияния фактора инфляции), а также ставки по годовым еврокредитам в размере 5%.

Коммерческая норма дисконта используется для оценки экономической эффективности мероприятий и проектов. Ее величина определяется с учетом альтернативной эффектив​ности использования финансовых ресурсов в иных целях. При этом рекомендуется применять следующие нормы дисконтирования для проектов и решений, направленных на:

социально-экологический эффект  — 0%;

совершенствование организации производства и управ​ления  — 5%;

модернизацию основных производственных фондов — 10%;

создание новых видов продукции и услуг  — 15%;

создание новых предприятий и производств по изготов​лению новых видов продукции или услуг, занимающих поло​жение вне конкуренции на рынке   — 20% .

Результаты различных проектов и решений, как правило, относятся к будущему периоду, что не позволяет оценить их с абсолютной точностью. Имеется риск недополучения пре​дусмотренных проектом результатов. В связи с этим реко​мендуется учитывать коэффициент риска, равный 0,95-0,97 для разработок, связанных с совершенствованием организа​ции производства и управления; равный 0,90-0,92 для про​ектов, связанных с увеличением объема продаж ранее выпус​каемой продукции; равный 0,85—0,87 для решений, на осно​ве которых создаются новые предприятия и производства по изготовлению новых видов продукции и услуг.

Для измерения величины эффекта могут использоваться не только стоимостные показатели, но и натуральные. Пос​ледние особенно важны, когда оцениваются некоторые виды эффекта, трудно поддающиеся стоимостной оценке. Например, полезные природные свойства лесов.

Экономическую эффективность можно устанавливать по отдельным хозяйственным мероприятиям, видам продукции и услуг, производствам, предприятиям, отраслям и народному хозяйству в целом.

Методика определения экономической эффективности при наличии единых общих принципов может несколько отли​чаться в зависимости от характера объекта и его особеннос​тей. Обязателен народнохозяйственный подход к оценке эф​фективности и учет фактора времени. Это означает, что выб​ранное решение должно удовлетворять не только лесное хо​зяйство, но и другие отрасли лесного комплекса и народное хозяйство в целом.

10.2 Рентабельность производства и продукции

Прибыль характеризует итоговый финансовый результат производственно-хозяйственной деятельности предприятий. Однако для оценки эффективности производства необходимо сопоставить ее величину с  производственными затратами, т.е. рассчитать рентабельность производства.

В практике хозяйственной деятельности для оценки эф​фективности использования основных производственных фон​дов, материальных производственных средств, текущих зат​рат используют различные виды рентабельности.

Общая рентабельность (Ро6щ) определяется как отноше​ние балансовой прибыли предприятия (П6а1) к полной сред​негодовой стоимости основных производственных фондов (ОПФ) и среднему остатку оборотных средств (ОС) и выра​жается в процентах:
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Она показывает эффективность использования имущества предприятия, т.е. величину прибыли, приходящейся на рубль стоимости основных и оборотных средств.

Фондорентабельность (Рф) показывает эффективность использования только основных производственных фондов, т. е. величину прибыли на рубль стоимости их стоимости в процентах:
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Рентабельность продукции определяется как в целом по всем видам продукции (товарной, реализованной), так и по некоторым.

Рентабельность товарной продукции (Ртп) устанавлива​ется в общем виде как отношение прибыли от реализации товарной продукции к полной себестоимости товарной про​дукции (Сп)и выражается в процентах. Прибыль — разность между выручкой от реализации товарной продукции в опто​вых ценах предприятия (РП) и полной себестоимостью реа​лизованной продукции:
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Рентабельность реализованной продукции (Р п)  — отношение получаемой предприятием прибыли от реализации продукции (П   ) к полной себестоимости производства этой продукции (Cd) и выражается в процентах:
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На уровень рентабельности продукции влияют ее струк​тура, издержки производства, отпускные цены на сырье, мате​риалы, энергию и др. Показатели рентабельности различных видов продукции и услуг позволяют выбирать наиболее рен​табельные изделия для включения их в производственную программу. Тем самым на рынке регулируется соотношение спроса и предложения. Сведения об изменении этого показа​теля в течение нескольких лет позволяют оценить ситуацию более полно и принять необходимые меры по регулированию структуры производства (табл. 15.1).

Более сложно установить рентабельность лесохозяйственного производства. Это связано с тем, что леса РФ име​ют нарушенную возрастную структуру, в результате чего раз​мер ежегодного лесопользования составляет лишь 45% от ежегодного прироста древесины. К тому же древесина — глав​ный, но далеко не единственный продукт лесовыращивания. Живица, ценное лекарственное сырье, грибы, ягоды, плоды, сахаристые соки, ресурсы спортивной и промысловой охоты также являются результатом лесного хозяйства. Поэтому при определении экономической эффективности лесохозяйственного производства следует учитывать все виды продукции, кото​рые находят отражение в государственной статистике. Вало​вой доход лесохозяйственного производства включает, таким образом, лесной доход (ЛД), получаемый при реализации леса на корню и собственные средства от реализации продукции промежуточного пользования, семян, посадочного материала и других платных видов лесопользования (СС). Тогда рента​бельность лесохозяйственного производства (Р ,1Х) составит
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где Зоц  — операционные затраты.

К сожалению, в лесном хозяйстве отсутствуют экономи​ческие стимулы для более рационального использования лес​ных ресурсов. Кроме того, сметно-бюджетная форма финан​сирования лесохозяйственного производства не способствует снижению затрат на лесовыращивание.

При реформировании экономического механизма, действу​ющего в лесном хозяйстве, снижение убыточности лесохозяй​ственного производства имеет немаловажное значение. Как следует из табл. 15.3, более половины всех расходов прихо​дится на лесоуправление и охрану леса. Расчеты показыва​ют, что при оптимизации структуры управления эти расходы могут быть снижены на 35-40%. Важно также иметь в виду, что содержание управленческого аппарата и службы охраны леса полностью относится на лесохозяйственное производство. Между тем, более половины времени эти службы тратят на организацию хозрасчетных производств, доля которых в со​вокупном производстве лесхозов превышает 60%. Очевидно, будет справедливо, если часть управленческих расходов отнести на себестоимость продукции хозрасчетных производств.

Анализ рентабельности продукции лесного хозяйства показывает, что на ее уровень влияют многие факторы: внедрение достижений научно-технического прогресса, степень использования основных средств, скорость кругооборота оборотных средств, уровень производительности труда, организация и эффективность управления и др. Существенную роль играют внешние факторы, в частности, изменение цен на сырьевые и энергетические ресурсы, транспортные расходы, система налогообложения. Поэтому повышение рентабельности требует учета анализа всех факторов, от которых зависит рентабельности производства, в том числе и всех его результатов.

   Эффективность лесного хозяйства оценивается по соотно​шению экономического эффекта и затрат, обусловивших полу​чение этого эффекта в данный конкретный период. Однако фак​тический эффект в силу длительности времени производства в лесном хозяйстве далеко не исчерпывает всего эффекта, создаваемого предприятиями отрасли. Речь идет о накоплении запа​са древесины на корню в силу неполного использования теку​щего прироста, повышении продуктивности и хозяйственной ценности лесов.

Система оценки эффективности включает: 

а)  определение периода, за который производится оценка; 

б) разработку алго​ритма (модели) системной оценки; 

в) расчет экономической эффективности. При этом различают эффективность прогнози​руемую, т.e. ожидаемую, и фактическую, получаемую за расчет​ный период времени по отдельному инновационному проекту, научно-технической программе, предприятию или отрасли.

При оценке эффективности важную роль играет сопоста​вимость разновременных значений издержек и результатов. Она обеспечивается использованием в расчетах коэффициен​та дисконтирования.

В лесохозяйственном производстве, как известно, затра​ты обычно приходятся на начало оборота рубки, а доходы возникают только в конце его, т.е. при главной рубке. Эту особенность мы непременно должны учитывать при опреде​лении эффективности затрат на получение тех или иных ле​соматериалов. Сопоставлять затраты сегодняшнего дня с эф​фектом, который будет получен спустя 10, 20 и более лет, без дисконтирования нельзя (см. гл. 12.4). Например, затраты сегодняшнего дня в 100 тыс. р. при норме дисконта в 10% через 10 лет уже будут оцениваться в 259 тыс. р. И, следо​вательно, они будут считаться эффективно вложенными лишь тогда, когда эффект превысит сумму в 259  тыс.   р.

Основной экономический норматив — норма дисконта, которая зависит от вида и направленности разработок (см. гл. 15.1). Методы расчета зависят от этапа работ. На про​ектных стадиях используются, как правило, укрупненные по​казатели и нормативы. На стадии коммерциализации приме​няется метод прямого счета.

Экономический эффект (Э) от применения научно-техни​ческих разработок рассчитываться по формуле
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где Рт — стоимостная оценка результатов использования разработки (ожидаемая или фактическая) за расчетный пе​риод; Зт — стоимостная оценка издержек на создание и использование разработки за расчетный период. Стоимостная оценка результатов (Рт ) и издержек (Зт) за расчетный пери​од определяются по формулам
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где Pt — стоимостная оценка результатов в первом году рас​четного периода (ожидаемая или фактическая); 3t — стоимо​стная оценка издержек на создание и использование разра​ботки в первом году расчетного периода; t — первый год расчетного периода; tk — конечный год расчетного периода; К — коэффициент дисконтирования; К — коэффициент, учитывающий риск недополучения запланированных резуль​татов; Ки — коэффициент, учитывающий инфляцию за рас​четный период.

Показатель абсолютной экономической эффективности использования результатов разработки в рамках отдельных проектов или предприятий определяется как отношение сум​марного экономического эффекта за расчетный период (Эи) к сумме инвестиций на создание и коммерциализацию разрабо​ток за расчетный период:
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При отрицательном значении абсолютной экономической эффективности проект мероприятий из дальнейшего рассмот​рения исключается.

Кроме показателя абсолютной экономической эффектив​ности разработки по инструкции рекомендуется определять коэффициент оборачиваемости (О) и период окупаемости (Рин) инвестиций в научно-исследовательские и опытно-конструк​торские разработки:
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где Эисп  — это экономический эффект от использования раз​работки; И  — сумма издержек на осуществление проекта.

При наличии нескольких вариантов решения поставленной задачи и необходимости выбора наилучшего из них определяется сравнительная экономическая эффективность. При этом обя​зательно сравнивать варианты по объему, качеству и срокам производства продукции (работ). Наилучший вариант должен обладать максимальным значением экономического эффекта.

Для повышения достоверности расчетов экономической эффективности рекомендуется использовать данные статисти​ческой и бухгалтерской отчетности предприятий, которые уже освоили разработку. При этом важно учесть действие факто​ров, связанных с изменением уровня цен на интересующую нас продукцию, уровнем инфляции, изменениями в налогооб​ложении. Ведь только показатель эффективности определяет возможность использования в производстве тех или иных научно-технических решений.

В отраслевых рекомендациях потребуется некоторое уточ​нение методических решений по основным направлениям лесохозяйственной науки и техники, в частности: а) по раз​работкам средств механизации и технологических процессов; б) по мероприятиям, направленным на повышение продук​тивности и устойчивости лесов; в) по методам и приемам борьбы с вредителями и болезнями леса; г) по методам и средствам профилактики, обнаружения и тушения пожаров; д) по разработкам более совершенных методов организации и управления лесным хозяйством и др. Потребуют также уточнения и нормы дисконта с учетом не только экономи​ческой, но и природоохранной роли лесов.
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